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0 ‘gfe"encial Dicas para quem quer comecgar a empreender
pode estar —

Mateus Barcelos de Menezes estéa a frente da marca Meu Sapato Preto, que completou cinco anos em

nas raizes 2024 e se prepara para abrir a primeira loja em S&o Paulo. Confira as dicas do empreendedor:
1. Ame o produto, mas descubra se o mercado 2.Tenha coragem
Na hora de abrir o também pode amar ele Normalmente, s6 temos coragem de mudar algo, fazer alguma transfor-
proprio negocio, busca-se Encontre um produto que vocé ame e tenha orgulho magao ou melhoria, quando passamos por um momento dificil. N&o
sempre um diferencial. de dizer que é seu e busque entender se os clientes espere outra pandemia, outra enchente ou qualquer outro momento
enxergam a mesma coisa que voceé sobre ele. Este complexo para ter coragem para fazer aquilo que vocé acredita.

Entender de que forma o
produto ou servigo ofere-

produto é Unico e diferente do QUE J& EXISTE? SENE0  wevniniiiiniiii i 'f&- ;
cido pode se destacar no

for, encontre o seu diferencial em relagdo ao merca-

. . 4.Se prepare para as derrotas. Nao desista!
do, pois, sem algum destes dois pontos, a batalha prepare p

mercado, seja ele mais sa- sera mais dificil. Lembrete: prego mais baixo que o Os dias duros de empreender nao aparecem no Instagram.
turado ou ainda pouco ex- dot b: d ) dif ol Vao ter (varios) dias que ndo se bate a meta de vendas, que ha
T e P — mercado tambem poade ser um diferencial. problemas de equipe, que o fornecedor atrasa entrega, que vocé
p i b . 8 . . pensara algo incrivel e aplicando ndo tera o resultado desejado.
da do empreendedorismo. 3.0bjetivo precisa estar no papel, na parede ou N3o desistal
Nas historias dos negocios em qualquer lugar que vocé olhe todos 0s dias ...
que passam pelas paginas Ter objetivos claros € o atalho para um negdcio . . o
do GeracaoE, percebemos dar certo. Se colocar no papel, fica ainda mais facil. . 5. Seja generalista para c;nt(;atar especnallstaT .
Registre os objetivos, depois registre as acées ne- proveite o inicio para aprender de maneira genera ista tudo
que os empreendedores sobre seu negécio. E muito mais facil fazer isso quando o

cessarias para atingi-los, pense no que pode impedir
de dar certo e contorne isso, depois crie indicadores
que mostrem se vocé esta no caminho e quando

encontram o diferencial de
seus negocios de diferen-

negdcio é pequeno e esse aprendizado servird como base
para contratar pessoas especialistas em cada drea e

tes formas. tudo comecar a funcionar use os indicadores para monitorar a performance da equipe quando a operagédo
Na pagina 8 desta entender se tudo esta indo ber ou se precisa de estiver maior. Nép pense que vocé vai trabalhar menos

edicdo, o reporter Jamil ajustes. Havendo necessidade de ajustes, corrija a sendo empresario, mas, com o tempo, tente construir

Aiquel conta a histéria da rota o mais répido possivel.. uma rotina o qual consiga equilibrar o tempo entre as

Merece. Nova casa de CAr- et agendas de saude, familia, empresa e amigos.

Ly .Y 6.Mesmopequeno, sejagrande TSI
A proposta do negocio € Todo negdcio comega do pequeno e do zero, e nunca 7 F:elebre f:afia congquista e coloque no papel os
aproximar Porto Alegre foi tao facil parecer uma empresa grande mesmo préximos objetivos . )
de Bagé com a venda de sendo pequeno. Capriche naimagem gue sua em- Celebre cada passo da Jprnada. S&o estes momentos que
cortes de carne tipicos presa vai ter no mercado desde o comego. As redes np§ aJudam aviveros dI?SI duros sabendo que dias melhores
, sociais permitiram que empresas de qualquer porte virdo. Ao atingir cada objetivo, cologue no papel novas metas,
da fronteira do Estado. A possam competir entre si, diante dessa oportunidade  pois € isso que fara sua empresa estar sempre evoluindo. O
empreendedora Amanda jogue 0 jogo nas mesmas condigBes dos grandes. resultado de hoje ¢ a base para a meta de amanha!

Maschendorf, sécia da
Merece, diz que, dentro
da operacao, parece que

se esta no interior e que geracaoe.com Pizzaria viraliza I:IaS .
isso tem atraido a clientela ﬁ redes com experiéncia
nas primeiras semanas de tl'pica italiana
funcionamento da casa

de carnes.

Essa histdria destaca
que as raizes sao um ativo
importante. E preciso olhar
com generosidade para
sua historia, pois, ali, pode
estar um diferencial, seja
no produto - como 0s
cortes especificos de uma
regido do RS -, seja no jeito
de atender a clientela.

A Villa Positano Pizzaria Spritz é
uma pizzaria classica italiana loca-
lizada na Zona Sul de Porto Alegre.
O restaurante, inaugurado em abril
deste ano, viralizou nas redes so-
ciais nos ultimos meses pelo am-
biente com referéncias do sul da
[talia. Aponte a cAmera para o QR
Code ao lado e confira.
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