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Grupo CPFL pretende investir
RS 14,7 bilhoes no RS até 2030

CPFL Transmissao inaugurou nova sede no Tecnopuc, em Porto Alegre
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Nos segmentos de transmis-
sao e distribuicao de energia, a
CPFL Energia pretende aportar no
Rio Grande do Sul RS 14,7 bilhoes,
entre os anos de 2026 e 2030. O
anuncio foi feito ontem pelo pre-
sidente da companhia, Gusta-
vo Estrella, durante a inaugura-
cao oficial da nova sede da CPFL
Transmissao no Tecnopuc, em
Porto Alegre.

De acordo com o executivo,
essas acoes (investimentos e nova
sede) demonstram a importancia
do Rio Grande do Sul para as ativi-
dades do grupo. No Estado, a em-

presa controla a distribuidora RGE,
que fornece energia a 381 munici-
pios, e possui, por meio da CPFL
Transmissao, o maior parque de
transmissao local, com mais de 6
mil quilémetros em linhas.

Nesse setor, a companhia con-
templa todas as regides do Rio
Grande do Sul, correspondendo
a aproximadamente 60% do ser-
vico de transmissdo no territorio
gaucho envolvendo subestacoes e
linhas de transmissao.

A empresa deu um salto
na sua relevancia nesse campo
ao adquirir, em 2021, a Compa-
nhia Estadual de Transmissao
de Energia Elétrica do Rio Gran-
de do Sul (CEEET). Na ocasido, 0
grupo venceu o leilao pela esta-
tal com uma oferta de RS 2,67 bi-

lhoes, que representou um agio de
57,13% em relacao ao preco-mini-
mo estipulado.

Antes da inauguracao danova
sede, a CPFL Transmissao ocupa-
va um espaco na avenida Bahia,
na capital gaticha. Desde agosto
operando na Pontificia Universi-
dade Catolica do Rio Grande do
Sul (Pucrs), investiu cerca de RS 6
milhoes para reformar quatro an-
dares do prédio 16 da universida-
de e comecar sua operacéo. A em-
presa conta no local com cerca de
300 colaboradores.

Estrella frisa que o setor de
energia possui varios desafios
pela frente e necessitara repensar
a forma do negdcio. “E nao é pos-
sivel fazer isso sem levar em con-
sideracdo a tecnologia e a inova-
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Anuincio de aporte foi feito pelo presidente da companhia, Gustavo Estrella

cao”, afirma o presidente da CPFL
Energia. Presente na cerimoénia
desta tercafeira, o reitor da Pu-
crs, Manuir José Mentges, deu as
boas-vindas a companhia ao Tec-
nopuc. “Uma sede é mais que um
local de trabalho, é a expressao de
uma escolha”, enfatiza o reitor. Ele
ressalta que o ambiente do Tecno-
puc é de trocas e colaboracoes en-
tre seus agentes.

Por sua vez, o vice-gover-

nador e governador em exerci-
cio, Gabriel Souza, salientou a
caracteristica de inovacao do
povo gatcho e reforcou as boas-
-vindas a CPFL ao Tecnopuc. Ele
ainda acrescentou que a questao
de energia interessa de maneira
essencial ao Rio Grande do Sul,
pois sera necessaria para alimen-
tar projetos como, por exemplo,
de data centers que pretendem se
instalar no Estado.

Estado concentra maior parte dos investimentos da CPFL Energia no Pais

De um total de cerca de RS 32
bilhoes que a CPFL Energia preten-
de aportar no Brasil nos segmentos
de geracao, transmissao e distri-
buicdo, entre 2026 e 2030, quase
metade desse investimento sera no
Rio Grande do Sul (em torno de RS
14,7 bilhoes). No Estado, comenta
o presidente da empresa, Gusta-
vo Estrella, serdo aplicados apro-
ximadamente RS 4,7 bilhdes em
transmissdo e RS 10 bilhdes em
distribuicdo (a companhia é con-
troladora da RGE, concessionaria
que fornece energia para 381 mu-
nicipios gauchos). Somente neste
ano, no Rio Grande do Sul, a CPFL
deve desembolsar em obras e me-
lhorias cerca de RS 3 bilhdes.

Jornal do Comércio - Dos RS
14,7 bilh6es que a CPFL preten-
de investir no Rio Grande do Sul
nos préximos cinco anos, como
sera a divisao do encaminha-
mento dos recursos?

Gustavo Estrella - Em tor-
no de RS 10 bilhdes na distribui-
cao e RS 4,7 bilhdes na transmis-
sao. Na verdade, é um plano que
a gente vem fazendo concentrado
no Rio Grande do Sul em funcao
dos eventos climaticos. Sentimos
uma necessidade de enrobustecer
a rede (elétrica), de alguns anos
para ca, para fazer frente aos de-
safios que enfrentamos aqui. Qua-
se 100% do nosso investimento
em transmissao esta no Rio Gran-
de do Sul e na distribuicao temos

mais ou menos 30% da nossa base
de clientes.

JC - Que acgées estao sendo
tomadas para amenizar os efei-
tos climaticos adversos no servi-
¢o de fornecimento de energia?

Estrella - Eu sempre dou o
exemplo da troca dos postes de
madeira (principalmente por uni-
dades de concreto). Em 2019, 40%
ainda eram unidades de madeira
(na area de distribuicao da empre-
sa no Rio Grande do Sul), hoje sdo
7%. A gente sabe que, com esses
eventos climdticos, um poste de
madeira nao aguenta. Os que so-
braram hoje sao os postes em me-
lhor estado, mas ainda assim ha
planos de troca, embora menos
urgentes. Nesses tiltimos anos, a
gente chegou, em média, a trocar
100 mil postes por ano. Na RGE,
havia dois grandes pontos a se-
rem tratados: o primeiro os postes
de madeira e o segundo a vegeta-
cao (que pode cair e danificar a
rede elétrica).

JC - O que esta sendo feito
quanto a questao da vegetacao?

Estrella - Ai entra muito a par-
ceria que a gente tem com o go-
verno do Estado, que nos apoia no
manejo da vegetacao, com a poda
ou a remocao de arvores. A remo-
¢ao é feita sempre com o replantio
de uma para cinco, ou seja, para
cada arvore que precisamos remo-
ver, plantamos cinco. Hoje, mais
de 80% das ocorréncias de emer-
géncia decorrem de problemas

com a vegetacao.

JC - Ha outras medidas que
estao no radar para tornar o for-
necimento elétrico mais seguro?

Estrella - Estamos entrando
muito com digitalizacdo e auto-
macao. Cada vez mais usando re-
ligadores automaticos, onde atra-
vés do centro de operacao a gente
consegue monitorar alguma falha
na rede. A ideia é que se consiga
isolar aquele ponto que teve fa-
lha para manter os outros liga-
dos. E para o ano que vem tem
um projeto de medicao inteligen-
te que comeca com investimento
em telecomunicacées.

JC - No que consiste
essa iniciativa?

Estrella - Na troca de medido-
res (de energia) por equipamentos
que tém conexao com o centro de
operacao da distribuidora. Assim,
nao é preciso mais fazer a leitura

Quase 100% do nosso
investimento em
transmissao esta no RS
e na distribuicao temos
mais ou menos 30% da
nossa base de clientes

de cliente a cliente. Isso traz uma
gestao de rede muito melhor. Com
essas acoes somadas conseguimos
dar uma resposta mais rapida. Se
olharmos o principal indicador do
setor, que é o DEC (Duracéo Equi-
valente de Interrupcao por Con-
sumidor), o nimero de horas que
o cliente fica desligado ao longo
do ano na RGE saiu de 16 horas
para nove horas, em cerca de cin-
CO anos.

JC - Como sera o processo
de implantacao desses medido-
res inteligentes?

Estrella - A gente comecard
pelas regioes metropolitanas e de-
pois vamos espalhar para toda a
area de concessao.

JC - Qual a sua avaliacao
sobre a perspectiva da abertu-
ra do mercado livre (em que o
consumidor escolhe de quem
comprar a geracio de energia)
para o cliente em baixa tensao
(residéncias)?

Estrella - O primeiro ponto
e 0 mais importante é que se es-
tabeleca as regras e a regulacao
necessarias para esse processo de
abertura. Isso é fundamental. Se
olharmos as experiéncias ao redor
do mundo, os paises tiveram dois
a trés anos prévios a abertura de
mercado para definir os papéis do
que cada um vai fazer, mantendo
os negocios sustentaveis. Eu acho
que o mercado tem que abrir, mas
desde que se faca da forma corre-
ta, preservando cada um dos elos

da cadeia.

JC - A CPFL participara
do leilio de sistemas de ar-
mazenamento de energia em
baterias (BESS) programado
para dezembro?

Estrella - Vamos participar. E
mandatorio que o Brasil tenha ca-
pacidade de armazenamento no
curto prazo. Esse leildo sozinho
ndo resolve. Se fala em alguma
coisa de 2 mil MW (cerca de meta-
de da demanda média de energia
do Rio Grande do Sul), que é muito
pouco para o tamanho da geracao
que temos no Brasil, mas é um co-
meco de investimento.

JC - E a CPFL devera concor-
rer ao certame de transmissao
que sera disputado em 2027 e
ofertara um lote para a constru-
cao de linhas e subestacoes de
energia nas regioes de Cruz Alta
e Panambi?

Estrella - Eu acho que sim. A
CPFL vem de uma histéria de in-
vestimento em transmissao em
que, de fato, a grande virada des-
se jogo foi a privatizacao da CEEE-
T (Companhia Estadual de Trans-
missdo de Energia Elétrica do Rio
Grande do Sul), em 2021. A gente
ganhou escala e know-how em
transmissao. Com isso, aumenta-
mos nossa competitividade nos
leiloes. Quando a gente olha para
o Sul, especialmente para o Rio
Grande do Sul, a CPFL tem uma
vantagem ainda mais clara e evi-
dente depois da compra da CEEET.



