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O setor moveleiro gaúcho ex-
portou, no primeiro semestre do 
ano, US$ 127,7 milhões para 99 paí-
ses, sendo 62% do valor destinado 
a Uruguai, Peru, Chile, Argentina, 
México e Paraguai. Com o objeti-
vo de ampliar relações comerciais, 
fabricantes do setor moveleiro do 
Rio Grande do Sul terão, em 28 de 
outubro, a oportunidade de apre-
sentar seus produtos a comprado-
res destes países e prospectar no-
vos mercados.

A Rodada de Negócios Inter-
nacional Moveleiro RS será rea-
lizada das 8h às 18h, na sede do 
Sindicato das Indústrias do Mobi-
liário (Sindmóveis), em Bento Gon-
çalves, com previsão de aproxima-
damente 200 agendas individuais 
entre fabricantes e representantes 
comerciais dos seis países. A ini-
ciativa é do Sebrae RS, com apoio 
do Sindmóveis e da Associação 
das Indústrias de Móveis do Esta-
do do Rio Grande do Sul.

Além das reuniões entre fabri-
cantes e compradores, a progra-
mação faz parte de uma estratégia 
de preparação das empresas para 
a atuação no exterior. Antes da ro-
dada, os participantes passam por 
uma jornada de estruturação para 
operações de exportação.

Os compradores também te-
rão contato presencial com o polo 
moveleiro da Serra Gaúcha, com 
visitas a fábricas e participação em 
agendas institucionais e setoriais. 
O processo de matchmaking consi-
dera a compatibilidade entre ofer-
ta e demanda, com o objetivo de 
favorecer encontros mais alinha-
dos aos interesses comerciais de 
cada lado. “O principal diferencial 
está na combinação entre prepara-
ção empresarial, imersão produti-
va e conexão comercial”, explica o 
coordenador estadual de projetos 
do setor moveleiro do Sebrae RS, 
Andrei Carletto. De acordo com 
ele, o trabalho não termina com as 
reuniões. A iniciativa prevê acom-
panhamento posterior para apoiar 
a evolução dos contatos estabeleci-
dos e a conversão das oportunida-
des em negócios efetivos.

Os compradores participantes 
representam mercados considera-
dos estratégicos para a expansão 
internacional do setor moveleiro 
gaúcho. Segundo Carletto, a de-
manda está concentrada em pro-
dutos de perfil seriado e contem-
pla diferentes categorias, como 
móveis soltos, estofados, cadeiras 
e mesas, dormitórios, móveis in-
fantis e corporativos.

A expectativa, de acordo com 
o coordenador, é que as agendas 
contribuam para ampliar a presen-
ça de fabricantes gaúchos nesses 
mercados e gerar novas possibili-
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dades comerciais. “Neste momen-
to, porém, não há uma projeção 
financeira consolidada para os ne-
gócios que poderão ser realizados 
ou para o volume de produtos ex-
portados. Os resultados serão men-
surados a partir das oportunida-
des identificadas durante a rodada 
e do acompanhamento comercial 
posterior”, avalia.

A iniciativa integra uma tra-
jetória de preparação e acesso a 
mercados construída junto ao setor 
moveleiro. Entre as ações realiza-
das já estão o Programa de Quali-
ficação para Exportação, a jornada 
Vocação Moveleira Serra Gaúcha, 
a missão comercial ao Chile e, 
mais recentemente, a participa-
ção na Movelsul Brasil. Carlet-
to afirma que essas experiências 

contribuíram para preparar em-
presas para o comércio exterior, 
ampliar contatos internacionais e 
aproximar fabricantes de poten-
ciais compradores.

Os resultados desse proces-
so já aparecem em diferentes es-
tágios. Algumas empresas parti-
cipantes realizaram exportações, 
enquanto outras mantêm nego-
ciações em andamento. Para o 
coordenador, a continuidade des-
sas ações é importante para que 
a busca por novos mercados seja 
incorporada ao planejamento dos 
negócios, e não tratada como uma 
iniciativa isolada. “A internaciona-
lização não pode ser algo pontual, 
e sim fazer parte da estratégia de 
diversificação de mercados para 
manter uma constância”, destaca.
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