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IMPOSTOS FEDERAIS E ESTADUAIS
19/08 PIS/Pasep Entidades fi nanceiras e equiparadas , de fato gerador de Mês Anterior (31/05/2026)

19/08 IRRF Rendimentos de Capital - Aluguéis e royalties pagos a pessoa física, de fato gerador de Mês Anterior (31/05/2026)

19/08 Cofi ns Entidades fi nanceiras e equiparadas, de fato gerador de Mês Anterior (31/05/2026)

13/08 IRRF Rendimentos de Capital - Títulos de renda fi xa - Pessoa Física, de fato gerador de 1º decêndio mês atual (10/08/2026)

14/08 Cofi ns Retenção - Aquisição de autopeças, de fato gerador de 2ª quinzena mês anterior (31/07/2026)

14/08 PIS/Pasep Retenção - Aquisição de autopeças , de fato gerador de 2ª quinzena mês anterior (31/07/2026)

Em um momento de tantos 
desafios para os lojistas gaú-
chos, as datas festivas servem 
como um suspiro para o varejo 
local. Neste contexto, os comer-
ciantes da capital gaúcha se pre-
param para um cenário finan-
ceiro positivo no Dia dos Pais 
de 2026, que será celebrado no 
próximo domingo, dia 9. Segun-
do um levantamento do Sindica-
to dos Lojistas do Comércio de 
Porto Alegre (Sindilojas POA), 
estima-se que a data tenha uma 
movimentação econômica de 
cerca de R$ 221 milhões.

Para o presidente do Sindi-
lojas, Arcione Piva, o calendário 
comemorativo é o grande motor 
do comércio brasileiro, pois une 
a tradição ao fator psicológico 
do consumidor. 

“Essas datas potencializam 
as oportunidades de venda, 
trazendo maior fluxo e estimu-
lando o consumidor pelo lado 
emocional e afetivo. Vemos isso 
como um fator de impulsiona-
mento das vendas para o vare-
jo, não só do Rio Grande do Sul, 
mas do Brasil inteiro. São datas 
muito importantes e que aca-
bam fazendo a diferença no fi-
nal do ano”, aponta o dirigente.

Na  celebração do próximo 
domingo, a expectativa não é 
diferente. Embora a intenção de 
presentear os pais tenha recua-
do de 57,2% para 51,9% em com-
paração ao ano anterior, o con-
sumidor que irá às compras no 
ano de 2026 está disposto a de-
sembolsar um montante maior. 
É o que explica Piva. 

“Espera-se que o público vá 
comprar mais quantidades de 
presentes. Isso acaba que o in-
vestimento que os filhos vão fa-
zer para presentear os pais vai 
ser potencialmente maior em re-
lação a 2025. Nossa expectativa 
é clara, de otimismo, de que es-
ses negócios se realizem de fato 
nas lojas”.

Os dados da pesquisa con-
firmam essa tendência de maior 
investimento. O gasto médio 
projetado por consumidor é de 
R$ 383,10, um valor 12% supe-
rior ao registrado em 2025.

 Já o tíquete médio por pre-
sente ficou em R$ 261,79, acom-
panhando a inflação do perío-
do. O aumento no valor geral 
arrecadado se explica, em gran-
de parte, pelo crescimento na 
quantidade média de itens ad-
quiridos por cada comprador.

Além do fator financeiro, a 
pesquisa revelou uma preferên-
cia do público pelas compras 
presenciais. A loja física conti-
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Pesquisa do Sindilojas aponta que o gasto médio com presentes deve ser maior neste ano
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Desembolso médio por consumidor em 2026 deve ficar em R$ 383,10
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nua sendo a escolha predomi-
nante para os entrevistados. 
Dentro dessa modalidade, as lo-
jas de rua apresentaram um sal-
to bastante expressivo na pre-
ferência dos porto-alegrenses, 
passando de 43,8% no ano ante-
rior para 61,3% em 2026. 

Para o Sindilojas, esse mo-
vimento se explica pelo re-
ceio dos consumidores de que 
as compras feitas pela internet 
não cheguem a tempo, soma-
do à facilidade que o comércio 
presencial oferece para a troca 
de presentes. 

“A compra de internet pode 
eventualmente não chegar. E 
tem ainda algo que o comércio 
físico faz muito bem: o presente 
pode ser trocado posteriormente 

por outro produto, às vezes por 
tamanho, por cor que o pai não 
gostou, ou até por um outro pro-
duto que eventualmente o pai 
já tinha . E é uma oportunida-
de para os lojistas fazerem mais 
vendas, aquela venda de impul-
so da troca do produto. Então, 
tudo isso a gente vê com bons 
olhos”, comenta Piva.

A pesquisa também indica 
que os consumidores estão dis-
postos a explorar novos roteiros 
na hora de fazer as compras. 

Segundo o levantamento do 
Sindilojas, 78,5% dos entrevis-
tados pretendem comprar em 
uma loja diferente da utilizada 
na data comemorativa do ano 
passado, em busca de novida-
des ou opções personalizadas. 
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