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⁄⁄ TRIBUTOS Fonte: www.informanet.com.br

IMPOSTOS FEDERAIS E ESTADUAIS
05/08 IRRF Rendimentos de Capital - Títulos de renda fi xa - Pessoa Física, de fato gerador de 3º decêndio mês anterior (31/07/2026)

05/08 IRRF Rendimentos de Capital - Títulos de renda fi xa - Pessoa Jurídica, de fato gerador de 3º decêndio mês anterior (31/07/2026)

05/08 IOF Operações de Câmbio - Entrada de moeda, de fato gerador de 3º decêndio mês anterior (31/07/2026)

13/08 IRRF Rendimentos de Capital - Títulos de renda fi xa - Pessoa Física, de fato gerador de 1º decêndio mês atual (10/08/2026)

14/08 Cofi ns Retenção - Aquisição de autopeças, de fato gerador de 2ª quinzena mês anterior (31/07/2026)

14/08 PIS/Pasep Retenção - Aquisição de autopeças , de fato gerador de 2ª quinzena mês anterior (31/07/2026)

⁄⁄ CONSTRUÇÃO CIVIL

Com o propósito de discu-
tir as transformações que têm 
influenciado a construção ci-
vil como um todo, a 27ª edição 
da Construsul (Feira Internacio-
nal da Construção) oferecerá, 
ao longo de quatro dias, cerca 
de 50 horas de conteúdos técni-
cos, além de um espaço de 20 
mil metros quadrados com ex-
posições de novas tecnologias 
do setor. 

Ao todo, 14 encontros, orga-
nizados em forma de palestras, 
workshops e seminários, inte-
gram a programação técnica 
da feira, que começa hoje e se-
gue até sexta-feira , no Centro 
de Eventos da Fiergs, em Por-
to Alegre. 

Com a expectativa de rece-
ber mais de 300 expositores e 
cerca de 35 mil visitantes, esta 
edição   promete discutir temas 
como inovação, industrialização 
da construção, sustentabilidade, 
saneamento, retrofit, produti-
vidade, impermeabilização, in-
fraestrutura urbana e qualifica-
ção da mão de obra. 

Outro destaque é a estreia 
da Rodada de Negócios. Após os 
resultados registrados na edição 
deste ano realizada em Balneá-

27ª Construsul debaterá  
as transformações no setor
Programação inclui palestras, workshops e rodada de negócios

Marina Mugnol
marinam@jcrs.com.br

Feira terá painéis gratuitos para a atualização profissional
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rio Camboriú, a expectativa é 
repetir o desempenho em Porto 
Alegre. Desenvolvida em par-
ceria com a Amato Negócios, a 
iniciativa chega para aproximar 
expositores e compradores qua-
lificados, tornando as conexões 
comerciais ainda mais estraté-
gicas. “Além disso, destacamos 
as demonstrações práticas nos 
estandes, que permitem ao vi-
sitante conhecer de perto novas 
tecnologias, equipamentos e so-
luções para o setor”, destaca o 
diretor da 27° Construsul, Ricar-
do Richter.

Na sua realização durante 
a Construsul BC, a Rodada de 
Negócios proporcionou 872 re-
uniões agendadas entre expo-
sitores e compradores, que de-

clararam o início de transações 
comerciais na ordem de R$ 600 
mil durante o evento. Além de 
reunir profissionais de diferen-
tes regiões do Brasil e do exte-
rior, a Construsul também mo-
vimenta diversos segmentos da 
economia de Porto Alegre, como 
hotelaria, gastronomia, trans-
porte, comércio e serviços. So-
mente na montagem da feira são 
gerados aproximadamente 1.450 
postos de trabalho indiretos.

O credenciamento para vi-
sitar a feira é gratuito para pro-
fissionais do setor e deve ser 
realizado pelo site www.feira-
construsul.com.br. A agenda 
completa e as informações sobre 
inscrições estão disponíveis em 
www.feiraconstrusul.com.br.

⁄⁄ INDÚSTRIA

Indústrias 
preveem alta do 
endividamento 

A Confederação Nacional da 
Indústria (CNI) informou que, 
com os juros em alta, 39% das 
empresas industriais consulta-
das projetam aumento da dívi-
da bancária nos próximos três 
meses. “Mesmo depois dos três 
cortes de juros que tivemos em 
2026, a taxa Selic continua muito 
alta e isso tem consequências ne-
gativas sobre a atividade indus-
trial. Os resultados mostram que 
as empresas esperam uma maior 
pressão financeira nos próximos 
meses. Nesse cenário, os empre-
sários esperam não só aumentar 
a tomada de crédito, mas fazer 
isso a um custo ainda mais alto”, 
avalia Maria Virginia Colusso, 
analista de Políticas e Indústria 
da CNI.

Segundo levantamento, mais 
da metade das empresas  (53%) 
acredita que será necessário au-
mentar a busca por crédito para 
o financiamento de contas a pa-
gar, estratégia utilizada para 
honrar compromissos com for-
necedores, tributos e despesas 
operacionais, garantindo capital 
de giro e evitando multas. Além 
disso, mais de um terço (38%) 
dos empresários consultados es-
pera tomar esses recursos a juros 
mais altos. A pesquisa também 
perguntou sobre a necessidade 
de financiamento em contas a 
receber, que surge quando uma 
empresa vende produtos a prazo, 
mas precisa de dinheiro imedia-
to para pagar despesas diárias.
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