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Sorteio para os namorados

Em celebracao ao Dia dos Namorados 2026, o Moinhos Sho-
pping ird sortear uma viagem com acompanhante a Positano, um
dos destinos mais desejados da Italia, e um par de pulseiras com
design exclusivo da D’vie Joalheria. O vencedor do sorteio e seu
acompanhante terao a oportunidade de vivenciar um passeio de
barco, no qual poderdao observar as falésias e vilarejos a partir
do mar. A programacao também inclui uma visita a Pompéia, um
dos sitios arqueoldgicos mais importantes do mundo, conhecido
pelas ruinas conservadas da antiga cidade romana soterrada pela
erupcao do Vesuvio, no ano 79 d.C. O destino une histéria, cultura
e cenarios fascinantes.

Pedidos de asilo e imigracao

Decisao judicial determinou que o governo de Donald Trump
retome o processamento de pedidos de asilo e imigracao que ha-
viam sido interrompidos por medidas adotadas pela atual admi-
nistracao. A decisao representa mais um capitulo da disputa en-
tre o Poder Executivo e o Judicidrio sobre os limites das politicas
migratdrias nos EUA. Além do impacto politico, o caso afeta dire-
tamente milhares de estrangeiros que aguardam respostas sobre
seus processos de imigracao, levantando duvidas sobre direitos,
prazos, elegibilidade e os proximos passos para quem busca vi-
ver, trabalhar ou se reunir com familiares no pais.

O Programa Pro Fidelidade

A Guarida Administradora de Condominios acaba de lancar
novidades no programa Pro Fidelidade, iniciativa que fortalece o
relacionamento com publicos estratégicos da empresa. Entre os
beneficiados estao os sindicos profissionais, que tém a disposicao
vantagens exclusivas e acoes de reconhecimento. O programa
busca valorizar esses gestores, responsaveis por organizar pro-
cessos, atender demandas e contribuir diretamente para a quali-
dade de vida de moradores e condéminos.

A geracao Z e os shoppings

O futuro dos shoppings e do varejo de um modo geral esta
sendo redefinido com a ajuda da Geracao Z, nascida entre 1997
e 2012, a primeira verdadeiramente nativa digital e que redes-
cobre os espacos fisicos de convivéncia. Com isso, os centros de
compras se transformam em ambientes de convivéncia, expe-
riéncia e conexao social. Nesse sentido, o desafio sera criar jorna-
das cada vez mais humanas, tecnologicas e memoraveis, capazes
de transformar cada visita em experiéncia digna de ser vivida
e compartilhada.

Os exportadores gaiichos

0 Rio Grande do Sul segue firme como um dos maiores ex-
portadores do Brasil. Em 2025, os gauchos enviaram ao exterior
USS 21,5 bilhdes, mantendo o estado na sétima posi¢ao nacional.
Ja no primeiro trimestre de 2026, as vendas externas somaram
USS 4,4 bilhoes. Esses niimeros demonstram a forca de uma eco-
nomia que vé na internacionalizacdao um dos seus principais mo-
tores de crescimento. A participacao dos EUA nas exportacoes do
RS saltou de 3,7% em setembro de 2025 com tarifas e agora sem
tarifas para 9%

Sabores da Italia em Porto Alegre

Porto Alegre é uma referéncia em boa gastronomia. E a mo-
vimentacao dos restaurantes é responsavel por gerar centenas de
empregos e acelerar a economia. E o caso do grupo Famiglia Fa-
cin. Eles estdo reinaugurando o terceiro espaco na capital com a
Casa Florenca. Com novo conceito de atendimento, ambiente re-
novado e novidades gastrondmicas. Entre os destaques da nova
fase esta a mesa de antepastos que resgata uma das tradicoes
mais emblematicas da Famiglia Facin. A partir de quarta-fei-
ra, 17 de junho de 2026, na Rua Passo da Patria,166, no Bairro
Bela Vista.

Affonso Ritter

aritter20@gmail.com
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Jornal do Comércio | Porto Alegre

O lugar da sua empresa é no ICT-S do CIEE-RS .

Se a sua empresa procura apenas uma sala ou uma estagao de trabalho, existem inimeras opgoes
disponiveis no mercado. Mas, se busca conexdes estratégicas, desenvolvimento de projetos, fomento

a inovagao, acesso a conhecimento e relacionamento com diferentes setores da sociedade, talvez esteja
£ | procurando algo diferente.

Concessionarios discutem
impactos da reforma tributaria

Setor é responsavel pela geracao de 378 mil empregos diretos no Brasil

/ MERCADO AUTOMOTIVO

Claudio Isaias, de Balneario Camborid
isaiasc@jcrs.com.br

Os cendrios econdmicos com
relacao ao setor de distribuicao de
veiculos em ano de eleicao e os
impactos da reforma tributaria no
setor concessionario foram discu-
tidos na abertura do 17° Congresso
Estadual Sincodiv/Fenabrave e no
2° Encontro Sul Brasileiro do Setor
de Distribuicao de Veiculos Auto-
motores realizado ontem no Ex-
pocentro Balnedrio Camboriti, em
Santa Catarina.

O presidente nacional da Fe-
nabrave, Arcelio dos Santos Ju-
nior, disse que as concessiona-
rias estdo presentes em mais de
941 municipios brasileiros e sao
responsaveis por quase 5,92% do
Produto Interno Bruto (PIB) nacio-
nal. “Somos responsaveis pela ge-
racao de 378 mil empregos diretos
e temos mais de 8.400 concessio-
narias no Pais”, ressalta.

Sobre a reforma tributdria, o
presidente da Fenabrave destaca
que a reforma ainda esta no radar
de todos no setor. “Ainda tem uma
parte regulatoria para ser feita. Es-
tamos na dependéncia dos pode-
res Legislativo e Executivo porque
essas decisoes sao muito impor-
tantes para o Pais” ,acrescenta.

Por sua vez, o presidente do
Sincodiv/RS, Jefferson Fiirstenau,
disse que a expectativa com a rea-
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Evento discutiu agdes para o setor de distribui¢do de veiculos

lizagao do evento é que ocorra a
troca de experiéncias com Santa
Catarina. “A frota do Rio Grande
do Sul é maior do que a de San-
ta Catarina. Porém, o nosso volu-
me de vendas atual é inferior ao
dos catarinenses. O resultado é
que temos uma frota envelheci-
da no territdrio gaticho”, acrescen-
ta. O dirigente disse que o encon-
tro discute também a qualidade
e as condicoes das rodovias com
relacao a qualidade do asfalto e
analisa a quantidade de veiculos
por habitante.

Outro tema tratou do desafio
da implementacdo da NR-1 para
empresas e trabalhadores, a fisca-
lizacao da lei e a seguranca juridi-
ca das organizacoes foram temas
discutidos no painel “NR-1 na pra-
tica: Gestdo de riscos ocupacionais

como estratégia de satide, seguran-
ca e desempenho empresarial”.

Segundo Josué Skowronski, li-
der de Negocios do Sesi de Santa
Catarina, tanto as empresas quan-
to os trabalhadores nao estao pre-
parados para a NR-. Ele afirma
que o Brasil, em relacao a outros
paises, esta engatinhando nes-
te processo. “Existem paises que
tém uma legislacao bastante con-
solidada”, acrescenta.

O dirigente do Sesi/SC diz que
existe uma mobilizacao das em-
presas em buscar o atendimento
a NR1 e a saide mental dos tra-
balhadores. Para o Lider de Ne-
gocios do Sesi/SC, as empresas
precisam fazer um diagnostico
preliminar e, uma vez identifica-
dos os problemas, é necessario
propor melhorias.

Assintecal faz 43 anos e exalta parceria com o setor

Fundada em 8 de junho de
1983, a Associacao Brasileira das
Empresas de Componentes para
Couro, Calcados e Artefatos (As-
sintecal) comemora 43 anos de
atividades ao lado dos fornecedo-
res de componentes para a cadeia
produtiva do couro e do calcado.
Sediada em Novo Hamburgo/RS,
no Vale do Sinos, regidao que con-
centra 0 maior nimero de indis-
trias de calcados do Brasil, a en-
tidade é a porta-voz oficial de um
segmento que conta com mais de
3 mil empresas e emprega, direta-
mente, mais de 80 mil pessoas em
todo o Brasil.

A superintendente da Assin-
tecal, Silvana Dilly, destaca que,
ao longo das mais de quatro dé-
cadas de atuacao, foram inimeros

os desafios. “Tivemos momentos
dificeis, como nos anos 1990, com
a equiparacao do dolar e o real,
depois com a entrada da China
com forca no mercado internacio-
nal nos anos 2000. Porém, foram
esses momentos que tornaram a
industria a poténcia que é hoje.
Afinal, como diz o ditado, mares
tranquilos nao fazem bons mari-
nheiros”, ressalta.

Entre os destaques da sua
historia, a Assintecal foi uma das
primeiras entidades nacionais a
ter convénio de apoio as expor-
tacoes com a Agéncia Brasileira
de Promocao de Exportacoes e
Investimentos (ApexBrasil), em
1998, fortalecendo a estratégia de
internacionalizacao do segmento.
“Com o programa Brazilian Mate-

rials, passamos a competir mais
com marca, design, qualidade e
sustentabilidade do que em pre-
co, pratica em que os asiaticos sao
imbativeis devido a praticas des-
leais, como dumping, e também a
inimeros incentivos governamen-
tais que nao existem no Brasil”,
conta Silvana. Segundo ela, antes
do programa, o setor atendia, ba-
sicamente, o0 mercado domeéstico.
“A partir do programa, passamos
a atender mais de 70 paises”, diz.

Outro ponto relevante da his-
toria da entidade foi a criacao do
Inspiramiais, principal salao de
lancamentos de materiais para
as industrias de calcados, confec-
coes, moveis e bijuterias da Amé-
rica Latina, com sua primeira edi-
cao em 2010.



