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Casin Conquista prevé investir R$ 200 milhoes
em moradias acessiveis no RS ainda neste ano

Proposta foca em
qualidade, localizacao
e modernidade

Marina Mugnol

marinam@jcrs.com.br

Foi a partir da identificagdo
da crescente demanda por mo-
radia acessivel aliada a qualida-
de de vida em Porto Alegre que
a Casin Conquista iniciou seus
projetos. Criada em 2025, a in-
corporadora que prevé, ainda
neste ano, investir RS 200 mi-
lhdes em moradias acessiveis
de &reas bem integradas ao Rio
Grande do Sul, atua como inves-
tidora em Sociedades de Prop6-
sito Especifico (SPEs).

Segundo Alexandre Medei-
ros, diretor da empresa, a es-
truturagdo da incorporadora

foi pensada justamente para
atender uma necessidade ur-
gente do Estado. “Inicialmente,
viemos para atender a deman-
da por moradia acessivel, que
acabou se tornando ainda mais
urgente diante das calamidades
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recentes e de outros fatores que
impactaram diretamente a po-
pulacdo gaticha”, afirma.
Medeiros destaca que o Ul-
timo ano foi dedicado a organi-
zagdo estratégica da empresa,
com foco na selegdo dos princi-
pais projetos e na formagdo de
uma equipe especializada no
mercado imobilidrio. De acordo
com ele, boa parte dos empreen-
dimentos j& avangou em etapas
fundamentais, como estudos de
viabilidade, aprovacdes e plane-
jamento de incorporagao.
“Mesmo em um prazo curto,
conseguimos chegar a fase de
lancamento com projetos bas-
tante amadurecidos. O mercado
imobilidrio e da construgao civil
vive um cendrio desafiador, mas
trabalhamos desde o inicio com
processos estruturados, plane-
jamento financeiro e previsibi-
lidade operacional. Nosso prin-
cipal trunfo neste primeiro ano
foi justamente construir uma
base sélida e organizada para
enfrentar os desafios do setor”,
ressalta.
Nesse

sentido, Medeiros
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aponta que uma das principais
dificuldades do setor é a neces-
sidade de viabilizar projetos que
conciliem localizacao privilegia-
da, infraestrutura de qualidade,
apelo estético e sustentabilida-
de econdmica.

Assim, o grande diferencial
da empresa, explica o diretor,
estd justamente em reposicio-
nar esse conceito de moradia
acessivel. Em vez de concentrar
os empreendimentos em regides
periféricas, a proposta é inserir
0s projetos em dreas urbanas
funcionais, préximas a oportu-
nidades de trabalho, comércio,
servigos e infraestrutura.

“Buscamos associar qualida-
de de vida, boa localizagdo e mo-
dernidade. A ideia ndo é apenas
entregar mais um bloco de ha-
bitagdes populares, mas trans-
formar o conceito, oferecendo
empreendimentos esteticamen-
te qualificados e inseridos em
regides estratégicas da cidade”,
explica Medeiros.

Na areatecnoldgica, a empre-
sa utiliza ecossistemas integra-
dos, ferramentas digitais avan-

Em meio a novos empreendimentos, como o que sera langado ainda em 2026, empresa se dedicou a organizagdo estratégica no ultimo ano
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cadas, agentes de inteligéncia
artificial e equipes adaptadas
as novas dinamicas do mercado
imobilidrio e da construgdo civil.

Em um horizonte de cinco
anos, a expectativa da empresa
é atingir a marca de R$ 1 bilhdo
em VGV realizado. A partir disso,
o0 objetivo da empresa é ampliar
a oferta de iméveis compati-
veis com a renda da populagdo,
contribuindo para a redugdo do
déficit habitacional e para o de-
senvolvimento urbano.

“As discussdes sobre juros e
oscilagbes econdmicas conti-
nuam presentes no Brasil, mas
também estamos vivendo um
momento de oportunidades. A
ampliagdo das faixas do progra-
ma Minha Casa, Minha Vida e o
aumento do limite de financia-
mento permitem que mais fami-
lias tenham acesso a casa pré-
pria, com mais qualidade de vida
e em regides melhor localizadas.
Nesse cenario, acreditamos que
a atuagdo da Casin Conquista
encontra um ambiente favora-
vel para crescer cada vez mais”,
salienta.
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“Buscamos associar
qualidade de vida,

boa localizagao e
modernidade. A ideia
nao é apenas entregar
mais um bloco de
habitacdes populares,
mas transformar o
conceito, oferecendo
empreendimentos
esteticamente
qualificados e inseridos
em regides estratégicas
da cidade.”

Alexandre Medeiros
Diretor
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m Empresa: Casin Conquista S.A.
m Ano de fundacgao: 2025

m Cidade de origem:

Porto Alegre

m Area de atuagao: Incorporagao
Imobilidria e Participagao de SPE
de Incorporagao/Construgao Civil
® Projegao de faturamento

para 2026: VGV 200MM de
faturamento

m Onde a empresa quer estar
em cinco anos: No marco de

RS 1 biem VGV realizado.

® Principais produtos ou
servigos garantindo receita:
Construcéo e comercializagédo de
imdveis de moradia acessivel.

m Diferenciais competitivos: A
Casin Conquista busca desde
sua fundagéo a diferenciagao
técnica, estética e a preocupagao
fundamental que baseia nossa
entrada em localizagdes chave,
espagos urbanos importantes,
preocupagao estética e funcional
para permitir que todos os
adquirentes de um imdvel
popular tenham as mesmas
experiéncias e qualidade de vida,
respeitadas as proporgoes, de
centros urbanos estruturados.

® Principais clientes ou
segmentos atendidos: Nosso
principal cliente hoje é o
investidor de fundo imobiliario,
que viabiliza os projetos voltados
para os clientes indiretos.
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