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Cenario desafiador para o
agronegocio dominara os
debates em Nao-Me-Toque
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COTRIJAL COMEXDES QUE TRANSFORIMAM O AGRG

Conhecimento que
movimenta o agro.
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Expodireto chega a 26° edicao em meio a turbuléncias

Ana Esteves, especial para o )C

Em um dos momentos mais de-
safiadores para o agronegdcio gad-
cho, a 262 edicao da Expodireto Co-
trijal, que ocorre de 9 a 13 de marco,
em Nao-Me-Toque (RS), sera palco de
debates e busca de respostas sobre
uma série de temas-chave para o
setor primario: endividamento dos
produtores, crédito, mitigacao dos
efeitos da crise climatica no campo,
diante da ocorréncia de nova estia-
gem no Estado e a situacao do agro
galcho, frente ao acordo do Brasil
com a Unido Europeia.

“0 endividamento rural & um dos
principais fatores de preocupacdo
para 2026. A sucessao de estiagens
nos Gltimos anos comprometeu a ren-
da no campo, reduziu a capacidade de
pagamento e dificultou a manuten¢do
do fluxo normal de investimentos”,
afirma o presidente da Cotrijal, Nei
César Manica.

Para o dirigente, a Expodireto Co-
trijal se consolida como espaco para
amadurecer esses debates reunindo
produtores, entidades, agentes finan-
ceiros e poder pblico. A feira deixa
de ser apenas uma vitrine tecnoldgica
para se afirmar como férum politico-e-
condmico do agronegdcio, no qual te-
mas estruturais ganham centralidade
diante das crises recorrentes enfren-
tadas pelo setor. Promovida ha mais
de 25 anos, a feira que iniciou numa
area de 32 hectares, hoje ocupa mais
de 130 hectares. Em 2000, na pri-
meira edicao da mostra, participaram
114 expositores e, em 2026, 550 ja
confirmaram presenca. O nimero de
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Endividamento, clima e acordos comerciais devem dominar debates e repercutir nos negdcios da feira em Nao-Me-Toque

visitantes também teve crescimento
exponencial, nesses 25 anos, saltan-
do de 41 mil para 377 mil, em 2024,
dados que consolidam a feira como
uma das maiores do agronegdcio na
Ameérica Latina, reunindo represen-
tantes de mais de 80 paises.

O presidente da Federacdo da
Agricultura do Rio Grande do Sul,
Domingos Velho Lopes, afirma que a
realizacdo de negdcios sempre esta na
mira dos produtores, mas que o cena-
rio atual & de preocupagao, em funcao
das chuvas muito heterogéneas no
Estado, reduzindo a capacidade pro-
dutiva do Rio Grande do Sul. “Existem
perdas significativas que geram inse-
guranca. E quanto ao endividamento,
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seguimos preocupados com a taxa de
juros elevada das prorrogacdes e a in-
definicao quanto a solucao do proble-
ma”, avalia.

Manica acrescenta que a falta de
renda compromete nao apenas o pa-
gamento das dividas, mas a propria
continuidade da atividade agrope-
cuaria, o que reforca a necessidade
de prazos mais longos e instrumentos
financeiros ajustados ao risco climati-
co. “Uma saida seria a criacao de um
fundo nacional de seguro rural como
politica estruturante para o setor, pois
sem um sistema robusto de protecao
a renda, o produtor segue exposto as
oscilagdes climaticas, o que encarece
o crédito, reduz o investimento e fragi-
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liza toda a cadeia produtiva”, afirmou
o presidente da Cotrijal.

Apesar do cenario adverso, a fei-
ra segue apostando na realizacao de
negocios, especialmente para o setor
de maquinas agricolas e das agroin-
distrias familiares. Para o presidente
da Federacdo dos Agricultores do Rio
Grande do Sul (Fetag), Eugénio Za-
netti, mesmo diante de um cenario
desfavoravel, as feiras sao muito im-
portantes, pois sdao grandes vitrines
que, além da comercializa¢do in loco,
possibilitam negocios futuros. “A
Expodireto é uma feira gigante, com
piblico de outros estados e paises,
proporcionando para as agroindis-
trias a chance de mostrar o que temos
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de melhor”, afirma o dirigente.

Com o tema "O movimento de
quem acredita no campo", a feira,
considerada como simbolo da perse-
veranca dos produtores rurais e do
agronegdcio, contara com espagos
tradicionais como a Arena Agrodigital,
area de maquinas agricolas e setor
das instituicdes financeiras. Entre as
novidades para esta edicdo estdo as
obras de reposicionamento da ERS-
142, estrada que da acesso ao par-
que da Expodireto, que permitirdo a
ampliacdo da area de expositores, a
partir de 2027. Assim como ocorreu
na edicdo passada, a organizacao
decidiu nao divulgar o faturamento do
evento, diante do cenario de desca-
pitalizacao e endividamento dos pro-
dutores, evitando leituras distorcidas
sobre o desempenho da feira.

Dicas importantes
para quem visitar
a Expodireto Cotrijal

» Use protetor solar, FPS no
minimo 15 com protecéo
UVA/UVB

» Use roupas e calgados
confortaveis

» Use protegdo na cabega como
bonés ou chapéus

» Proteja os olhos com 6culos

» Beba bastante agua

» Evite concentragao e filas

sob o sol ao meio-dia, pois 0s
restaurantes servem almogo
das 11h as 15h; procure manter
seus habitos alimentares

» Leve os remédios que
costuma utilizar

» Carregue o minimo possivel
de peso durante a visita na feira

» Inclua um tempo livre para
tomar agua, café, conversar e
descansar entre as visitas

Servigo da feira em
Nao-Me-Toque

#3 Quando: de 9 a 13 de margo
de 2026

@ Horario: das 8h as 18h

Q Onde: RS 142, Km 24, Nao-
Me-Toque (RS)

™ Ingressos: Entrada gratuita

&= Estacionamento: RS 50,00
(estacionamento Unico),
RS 230,00 (passe livre)

EXPEDIENTE
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CREDITO

Planejamento e foco em resultados devem nortear crédito

TANIA MEINERZ/JC

Produtores que forem a

feira encontrarao linhas de
financiamento e condigoes
especiais na aquisicao de
bens e implementos agricolas

Ana Esteves, especial para o )C

0O crescente endividamento dos
produtores galichos e a falta de so-
lucdo para o problema é uma das
pautas do setor que mais impacta
as entidades financeiras, seja pela
necessidade de saneamento de divi-
das antigas ou de nova contratacao
de crédito.

Diante desse cenario, 0 vice-pre-
sidente de Agronegdcios do Banco
do Brasil, Gilson Bittencourt, afirma
que o momento exige analise cuida-
dosa e foco em investimentos que
melhorem eficiéncia, reduzam riscos
e viabilizam sustentabilidade finan-
ceira. “Em 2026, observamos uma
demanda mais seletiva e criteriosa.
0O produtor esta investindo com mais
foco em projetos que realmente tra-
gam eficiéncia e retorno, o que é ab-
solutamente saudével e denota uma
maior preocupacao, nao apenas com
maior produ¢ao no campo, mas tam-
bém na gestao, perenidade e susten-
tabilidade dos negdcios”, analisa.

0 executivo do Banco do Bra-
sil reforca a importancia de que 0s
produtores busquem, nos financia-
mentos disponiveis, aqueles que
contribuam para a mitigacao de
riscos climaticos, tais como irriga-
¢ao, recuperacao de solo, cobertura
vegetal do solo, terraceamentos e
outras tecnologias que atuem para o
aumento da produtividade. “Ha um
grande nimero de produtores rurais
no RS e em todo o Brasil que, com
planejamento, conseguiram passar
este periodo turbulento com mais
seguranca”, disse.

Segundo Bittencourt, o Banco

Condiges diferenciadas de juros ou prazos serao ofertadas pelas instituicdes

do Brasil esta trabalhando com a
estimativa de acolher R$ 1 bilhdo
em propostas na feira. “O produtor
galicho enfrentou anos consecuti-
vos de eventos climaticos adversos
e pressao sobre o fluxo de caixa. O
foco do BB nao & apenas crescer em
volume, mas crescer com responsa-
bilidade, respeitando a capacidade
de pagamento e a sustentabilidade
do crédito”.

Sobre condicdes de juros ou pra-
zos para contratos no evento, Bitten-
court pontua que o Banco do Brasil
comecou a apresentar as condicoes
em fevereiro, em reunides prévias
com clientes e cooperativas, anteci-
pando as condi¢des que serdo ofere-
cidas na Expodireto. “Significa mais
agilidade na analise, melhor ade-
quacdo de prazos, caréncia e estru-
tura de garantias, além do direciona-
mento para a linha de crédito mais
adequada ao perfil e a0 momento
financeiro de cada produtor”.

Os produtores que forem a feira
também encontrardo condicdes es-
peciais na aquisicao de bens eimple-
mentos agricolas. Para a agricultura
familiar, as taxas de juros iniciam em
0,5% a.a., variando conforme a linha
de crédito e o perfil do produtor. Para
0s médios e grandes produtores, as
taxas iniciam em 8% a.a. 0s prazos
podem chegar a até 12 anos, com
possibilidade de até trés anos de ca-
réncia para investimentos.

O presidente do Banrisul, Fer-
nando Lemos, afirma que em um
cenario que exige planejamento,
a atuacdo do banco na Expodireto
sera pautada pela concessao de
crédito com responsabilidade e foco
na sustentabilidade financeira dos
negocios.

“Nosso compromisso € seguir
ao lado dos produtores rurais, ofere-
cendo um atendimento consultivo e
solucdes adequadas para garantir a
manutencdo de suas opera¢des, as-

financeiras que estarao presentes na feira e
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segurando que a atividade produtiva
continue em andamento com segu-
ranca", destaca Lemos.

Com o objetivo de ampliar seu
apoio ao agronegdcio gaiicho, o Ban-
co Regional de Desenvolvimento do
Extremo Sul (BRDE) trabalha como
uma expectativa de chegar a R$ 300
milhdes em negbcios durante a Ex-
podireto Cotrijal 2026.

Para atingir esse volume de
novos financiamentos, o banco
prevé maior demanda por crédito
para investimentos em armazena-
gem, agroindiistrias e producao
de energia com fontes renovaveis.
Na Gltima edicdo, o BRDE somou
R$ 278,7 milhdes em novos pedidos
durante os cinco dias da feira.

“Diante da importancia do agro
para a economia gaiicha, é funda-
mental apoiarmos as cooperativas e
produtores rurais nessa retomada”,
destaca o diretor de Operacdes do
BRDE, Ranolfo Vieira Jinior.

B

m Nao-Me-Toqu

O diretor-executivo da Central
Sicredi Sul/Sudeste, Leandro Gindri
de Lima, diz que o ano é muito de-
safiador, mas também de muitas
oportunidades, pois os produtores
nao vao deixar de fazer investimen-
tos. “Daqui para a frente, os investi-
mentos serdo mais bem planejados.
0 momento exige estratégia e nao
impulso na hora da compra”, afirma.

Sobre a oferta de crédito duran-
te a mostra, o executivo revela que
os valores ficarao em aberto, pois a
entidade tem conseguido atender as
demandas dos produtores, princi-
palmente para investimento.

“Nao trabalhamos com volume
fechado, porque a nossa logica é
atender a demanda real do associa-
do”, diz Lima. Sobre a tendéncia de
maior demanda por crédito, 0 exe-
cutivo aposta nas operacoes ligadas
a agricultura familiar, que represen-
tam cerca de 60% das operacdes da
cooperativa.

O Agro mostra sua forga
Com d hossa parceria.

[ BRDE

Presente na Expodireto Cotrijal 2024 ]

Comemeorando 65 anos de histdria, seguinmos oo
letcla de quem move o agronegacio: finonciande imgagao,
QMMGZENQZE, INSvAGAS, ENErgias renovavels & muito mais,

Na Arena Agrodigital, venha se conectar as novas
tecnologios que transformardo o futuro do campoe.

BRDE, 65 anos. Parceiro das histérias que transformam vidas.
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ENTREVISTA

'Resiliéncia do produtor
gaiucho deve manter vendas
aquecidas', afirma Manica

Ana Esteves, especial para o )C

As vésperas do inicio da Ex-
podireto, o presidente da Cotrijal,
Nei César Manica, aposta em uma
feira com comercializacao aqueci-
da, apesar do cenario de endivida-
mento dos produtores gaiichos e da
falta de crédito. Para ele, nao sera
um ano de euforia, mas o produtor
segue resiliente e buscara conhecer
novas tecnologias para tentar mi-
nimizar os efeitos da estiagem nas
lavouras e criagdes. Para o dirigen-
te, a Expodireto se consagrou como
palco de debates e reivindicacoes
sobre temas como renegociacao das
dividas dos produtores, seguro agri-
cola, crédito e taxas de juros, além
da pauta climatica.

Jornal do Comércio - No lanca-
mento da Expodireto Cotrijal o se-
nhor sinalizou com um ambiente
menos euforico e mais reflexivo, o
que mudou de forma mais signifi-
cativa no humor e na realidade do
produtor gaiicho, em comparag¢ao
as (ltimas edicoes da feira?

Nei César Manica - O que eu me
referi é que pela situacao econdmi-
ca que esta o Pais, pela falta de cré-
dito, pelo endividamento produtor
e até porque estava sinalizando um
problema de clima. Mas com certe-
za 0 produtor vira a Expodireto para
buscar conhecimento e informagao
e fazer bons negdcios. E logico que
nao é um ano de euforia, porque
nds vivemos todo esse momento
buscando equacionar os débitos e 0
passivo dos produtores. Com certe-
za teremos grandes oportunidades
de comercializacao e eu acredito
que vao sair muitos negdcios por-
que muitos produtores estao ca-
pitalizados, mas a grande maioria
esta com dificuldade.

JC - A feira tradicionalmente
é palco de aniincios de crédito e
investimentos. Neste ano, o foco
tende a ser mais renegociacao e
gestao do risco do que expansao?

Manica - A Expodireto acabou
se tornando um palco de reivindica-
¢oes do agronegdcio e tem pautas
que ndsvamos voltar a botarem dis-
cussao e também solicitacdes como
a renegociacao, questao do seguro
agricola, taxas de juros, temas que
geram dificuldades para nosso se-
tor. E serao debatidos durante a fei-
ra, para ver se nos sensibilizamos
entidades e autoridades para que
isso consiga ser equacionado.

JC - Ha uma preocupacdo con-
creta com inadimpléncia ou retra-
¢ao de investimentos no campo?
Como a cooperativa esta atuando
para mitigar esse risco?

Manica - A preocupacao é gran-
de porque com as quebras de safra,
falta de producao e baixa dos pre-
¢os o produtor fica sem renda e nao
tem como fazer grandes investimen-
tos. Mas a cooperativa sempre esta
ao lado do produtor para manté-lo
no campo, buscando alternativas:
dar condicdes de pagamento para
aqueles produtores que sao coo-
perativados e buscar, junto as ins-
tituicdes e governo, solucdes para
que se possa ter um alongamento
da divida, ter mais condicbes para
pagamento.

JC - O atual cenario exige mu-
dancas estruturais no modelo de
financiamento do agronegocio
gaicho?

Manica - Sim, o sistema de
crédito rural, ao longo dos dltimos
anos, vem perdendo participacao
expressiva dentro do financiamen-
to, porque muitos recursos sao
livres e se tornam muito caros, em
funcao das altas taxas de juros. En-
tao, ele vem impedindo de competi-
tividade, sim.

JC - O Rio Grande do Sul vem
enfrentando eventos climaticos
extremos recorrentes. Essa edicao
da Expodireto pode ser conside-
rada um marco na virada para um
agro mais resiliente?

Manica - Com certeza sim. Nas
edicdes anteriores também tratamos
do mesmo tema, porque tivemos
estiagem e agora, mais uma vez, es-
tiagem. Entdo, vai ser um marco sim,
porque nds acreditamos que num
determinado momento, esperamos
que seja agora, o clima normalize
para que tenhamos safras normais.

Nao é um ano de
euforia, pois vivemos
todo esse momento
buscando equacionar
0s débitos e o passivo
dos produtores

JC- A busca por tecnologias de
irrigacao, manejos de solo e culti-
vares mais resistentes tende a ser
mais intensa na feira?

Manica - As empresas vém com
muitas novidades, em termos de
tecnologia e biotecnologia, para
que cheguem até o produtor e pos-
samos enfrentar a questao da seca.
Afeira & uma oportunidade para co-
nhecer essas novas tecnologias.

JC - O senhor acredita que o
produtor gadicho ja incorporou
definitivamente o risco climatico
como variavel central do negocio?

Manica - Eu acredito que grande
parte sim, porque ha muitos anos
se fala que o Rio Grande do Sul teria
problema frequente de estiagem.
Entao o produtor se preparou, mas
ainda ele ndo esta suficientemente
organizado para enfrentar todos
esses problemas ocorridos nos dlti-
mos Cinco anos.

JC- Em um cenario de pressao,
o cooperativismo ganha ainda
mais relevancia. Como a Cotrijal
tem apoiado os seus associados
diante desse contexto adverso?

Manica - O cooperativismo esta
sempre junto ao produtor, nos mo-
mentos bons e nos momentos ruins.
Principalmente nesses momentos
de dificuldade é quando o produtor
encontra a guarida para suas neces-
sidades. E a cooperativa junto com
todo o sistema da Ocergs, Fecoagro,
OCB (Organizacao das Cooperativas
Brasileiras), dao suporte e seguran-
ca ao produtor.

JC - A cooperativa precisou re-
ver estratégias internas para en-
frentar esse novo ciclo econdomico
e climatico?

Manica - Toda vez que ha uma
anormalidade, dentro de um pla-
nejamento estratégico, precisa-
mos fazer novos direcionamentos.
Mas, felizmente, nos dltimos anos
a cooperativa conseguiu cumprir o
seu planejamento estratégico, fez
alguns ajustes, sempre buscando
eficiéncia, sem prejudicar o resul-
tado do trabalho, principalmente
o atendimento ao produtor, cui-
dando muito nas despesas. Entao,
isso é importante, estamos pre-
parados sim para enfrentar essas
dificuldades.

JC - A Expodireto sempre foi si-
nénimo de otimismo, como manter
a confianca do setor sem ignorar a
gravidade do momento?

Manica - Lembrando que em
2005 houve uma das maiores secas

Expodireto
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da historia, o produtor estava to-
talmente desanimado e nés traba-
lhamos, a midia nos ajudou muito,
falando que a Expodireto seria um
palco de retomada. Entao, o produ-
torvinha a feira desmotivado e saia
com muito entusiasmo. E logico,
voltando para a sua propriedade,
ele encontrava aquele problema sé-
rio. Entao, a Expodireto & palco para
0s produtores buscarem sinergia,
energia e otimismo. Nos temos que
olhar para frente, acreditando que
dias melhores virao.

JC - Que mensagem o senhor

-

Nei Manica aposta em grandes oportunidades de comercializagao ao longo da feira

COTRIJAL/DIVULGACAO/)C

e

deixa para os produtores que en-
frentam dificuldades financeiras?

Manica - A mensagem que eu
digo é o produtor continuar sendo
resiliente a nossa atividade, estar
integrado totalmente a sua coope-
rativa ou a sua empresa, da sua
preferéncia, para que ele possa
buscar esse apoio e essa seguran-
ca. Nesse momento, o produtor
precisa ter uma gestao financeira
profissional na propriedade, para
entender onde ele pode economizar
para minimizar a falta de producao,
de preco e de renda.
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AGROINDUSTRIA FAMILIAR

Agroinduastrias estreantes sao recorde na feira

Neste ano, 48 novos
empreendedores se juntam
ao pavilhao que é sucesso
garantido na exposicao

Ana Esteves, especial para o JC

A menina dos olhos da Expodire-
to Cotrijal cresceu e nesse ano bateu
recorde no niimero de participantes:
a feira da Agricultura Familiar tera
expositores de 119 municipios gad-
chos, num total de 224 agroinds-
trias, das quais 48 sao estreantes.
0 sucesso da mostra se deve, em
grande parte, a visibilidade que a
feira da as agroindistrias que parti-
cipam dela, funcionando como uma
vitrine para os produtos das familias
de agricultores.

“As vendas ocorrem durante a
feira, quando comercializamos para
clientes diretos e também prospec-
tamos tratativas para o futuro. Ja
fechamos negdcios com emporios e
restaurantes”, afirma a proprietaria
da agroinddstria de queijos Federici,
Glaucia Brum de Deus.

Para a coordenadora do Pavilhdo
da Agricultura Familiar da Expodi-
reto pela Emater/RS-Ascar, Marcia
Faccin, as feiras tém como propésito
e tradicao prospectar novas vendas
e novos canais de comercializacao,
fruto das parceiras que muitas ve-
zes sao formatadas e construidas
durante os eventos. “A Expodireto &
tradicional, com um expressivo n-
mero de visitantes de diferentes lu-
gares do Pais e do mundo, atraindo
assim, ainda mais empreendedores,
agroindstrias, artesaos e produto-
res de flores a inscreverem-se para
conseguir participar do Pavilhdo da
Agricultura Familiar”.

A diversidade de produtos segue
sendo o maior atrativo do espaco,
desde o queijo com damasco produ-

# L’"‘h o)

Espaco da Agricultura Familiar reunira 224 agroindstrias que vao

Zido pela agroindstria da Glaucia,
passando por panificados, massas,
embutidos, laticinios, vinhos, cacha-
cas, erva-mate, artesanato e plantas.
Além disso, dentre os expositores,
18 contam com certificacdes organi-
cas. “0 recorde de novos participan-
tes se deve a percepcao das familias
de que é possivel agregar valor aos
produtos, a partir de um movimento
de organizacao técnica, promovida
por entidades como as federacdes
dos pequenos agricultores e a Ema-
ter”, afirma o superintendente de
Producdo Agropecuaria da Cotrijal,
Gelson Melo de Lima.

0 presidente da Federacdo dos
Agricultores do Rio Grande do Sul (Fe-
tag), Eugénio Zanetti, destacou o pro-
tagonismo dos jovens e das mulheres
como liderangas das empresas fami-

liares, pois das 224 agroindstrias
inscritas, mais da metade, ou seja
113, sdo conduzidas por jovens e 97
por mulheres. “Isso demonstra toda
a importancia que tem a juventude
nesse processo de agroindustrializa-
€ao e sucessao, e da incrementacao
da renda e independéncia financeira
das mulheres”, afirma.

Muitos jovens tém optado por
voltar para a propriedade dos pais,
apos cursarem a faculdade, pensan-
do numa atividade que consiga dar
um bom retorno econdmico, dentro
de uma estrutura de terra menor. “Por
melhor que esse agricultor seja, ele
nao vai conseguir agregar valor em
soja, pois a area é pequena. A entra o
turismo e producdes como embutidos,
pao, cuca, suco, cachaca”, diz Lima.

0O dirigente destaca ainda a im-

representar 119 municipios
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portancia da participacao dos agricul-
tores na Expodireto, mesmo em um
cenario desfavoravel, pelo alto grau
de endividamento e novo episddio de
estiagem no Estado. “As feiras sao vi-
trine e além disso permitem eliminar
a figura do atravessador, encurtando
as cadeias e agregando valor tenho
certeza de que vai ser um grande su-
cesso de comercializacao, superando
ade 20257, afirma Zanetti.

Marcia destaca a resiliéncia dos
produtores galichos que, mesmo
diante das adversidades climaticas,
dos precos dos insumos e da inse-
guranca de produzir e nao saber
efetivamente a que preco que vai
comercializar seus produtos, conti-
nuam produzindo, inovando e adap-
tando-se as condi¢des impostas pelo
mercado. “Sao indmeras historias

galichos nas mais diversas frentes de negdcios
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de vida, de familias, de sucessao, de
empoderamento e de pertencimento
que estao presentes em muitos dos
empreendimentos do Pavilhdao da
Agricultura Familiar.

Vale muito a pena, visitar e con-
versar com 0s expositores, para co-
nhecer um pouco a origem e a historia
presente em cada empreendimento e
em cada item produzido”, sugere.

0O expressivo niimero de estrean-
tes esta ligado também a crescente
formalizacao de empreendimentos
com o Selo Sabor Gaiicho, que certi-
fica os produtos originarios da agri-
cultura familiar do Rio Grande do Sul.

Além isso, o setor observa maior
interesse por feiras com produtos da
agricultura familiar, o que é demons-
trado anualmente pelo aumento de
piblico e das vendas.

Quem trabalha na industria, comércio ou servicos,
ou ainda preparando aquele cafezinho com leite,
também faz parte do ciclo do agro.

E por isso que o Senar existe, para apoiar 0 agronegécio
com Assisténcia Técnica e Gerencial, Formacao Profissional
Rural e Promocao Social as familias rurais, contribuindo
para sustentar toda a cadeia produtiva.

Porque quando o agro vai bem, a vida anda melhor.

senar_rs

senarrs

R

N SENAR

senar-rs.com.br \

senarriograndedosul
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Cleonice leva portfolio da panificadora Melo pela primeira vez para uma 'feira grande'

INOVACAO

Arena Agrodigital aproxima o
produtor rural das novas tecnologias

A aplicacao de novas tecnologias
no campo é um caminho sem volta:
agricultura de precisao, Inteligéncia
Artificial, softwares de Gltima geracao,
ferramentas que trazem inovacao para
as lavouras e criacoes, seja qual for
o tema, a Arena Digital da Expodireto
Cotrijal ja virou referéncia para aces-
sar essas tecnologias e entender mais
sobre elas. E no palco 360° que sao
promovidos debates e provocacdes
para se pensar o futuro do agro no Rio
Grande do Sul e conectar produtores e
expositores.

0 superintendente administra-
tivo e financeiro da Cotrijal, Marcelo
Schwalbert, afirma que, num primeiro
momento, 0 espaco foi pensado para
trazer tecnologias que ainda nao eram
utilizadas a campo, apenas na fase de
prospeccao. “Agora, a Arena traz novi-
dades que ja sao realidade, como é o
caso da arena de drones, que apensar
de ainda termos alguns questionamen-

tos e desafios sobre essa tecnologia,
ela ja é realidade. A ideia sempre foi
trazer algo que surpreenda o p(iblico.”

0O proprio espaco da Arena é ino-
vador, por ser um espaco circular que
proporciona uma dinamica diferente
para as pessoas que vem visitar a feira.
Aideia sempre foi criar um ecossistema
com empresas consagradas de diferen-
tes portes, referéncias em inovacao e
tecnologia. “Além disso, tem o espaco
das startups, de empresa recém-cria-
das, que desenvolvem uma ideia, que
vira produto e ja é posto em pratica e
apresentado para o plblico”, informa
Schwalbert.

As universidades também tém
marcado presenca na Arena, apresen-
tando trabalhos de inovacdo e tecnolo-
gia dos seus hubs.

A Arena tem 1.660 metros qua-
drados, local que na edicdo passada
recebeu mais de 1,5 mil expectadores,
e conta com a participacdo de mais

Expodireto
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AGROINDUSTRIA FAMILIAR

Novos expositores chegam
a Expodireto com foco na
expansao dos negocios

Proprietarios veem na feira
de Nao-Me-Toque uma
oportunidade para vendas e
conquista de novos mercados

Ana Esteves, especial para o JC

Os paes, biscoitos, cucas, gros-
toli e salgados da panificadora
Melo, de Liberato Salzano, chegam
na Expodireto com foco em ampliaro
portfdlio de clientes e expandir mer-
cado. “Sempre ouvimos comenta-
rios de que as feiras grandes possi-
bilitam levar os produtos para mais
longe e expandir o alcance do nosso
trabalho, esse é o nosso objetivo”,
afirma a proprietaria da agroinds-
tria, Cleonice Cabral de Melo.

A produtora conta que trabalha
com panificacdo ha cinco anos e que
a empresa foi regulamentada ha cer-
ca de um ano, periodo em que a fa-
milia comegou a participar de feiras
e a vendar os produtos nos super-
mercados da cidade. “Além das fei-
ras agropecuarias, fazemos as feiras
livres do municipio e de cidades vi-
zinhas”, afirma. Cleonice conta que
ja havia participado de outras feiras,
de pequeno porte, e que o resultado

s

de 30 empresas. A programacao do
espaco conta ainda com uma série de
palestras técnicas e foruns, sempre
baseada no tema O agro do amanha.
“Nesse ano, vamos levar o programa
Supernova da Cotrijal, voltado para o
desenvolvimento de jovens ligados ao
quadro social da cooperativa”, disse
Schwalbert.

foi bem acima do esperado. Cleonice
engrossa a fila de mulheres que ocu-
pam papel de lideranca dentro das
agroindistrias da familia. Ela conta
que as filhas e o marido também tra-
balham junto, na parte de producao
dos paes e na area de logistica, ven-
da e entrega dos produtos.

A busca por ampliar mercados
para a comercializacao dos sucos
naturais que produz também foi
0 motivo que levou a cooperativa
Coopsalzano a participar da Expodi-
reto. “Avenda na feiraem sindo é o
principal objetivo, mas a visibilidade
que ela proporciona e a possibilida-
de de fazer negdcios no pos-feira”,
afirma o presidente da cooperativa,
Leandro Rubini.

0 dirigente conta que para a par-
ticipacao na feira de Nao-Me-Toque
serao levados sucos Douro 100%
fruta de laranja, uva, bergamota e
macd, além do cri-cri de laranja,
feito com a casca da fruta e polpa
de fruta para fazer suco em casa.
“Precisamos incrementar o portflio
de clientes, pois nossa capacidade
produtiva é grande e a demanda
tem sido pequena, com as vendas
bem baixas”, revela.

Rubini diz que a participacao
da cooperativa em feiras de me-

e

Espaco tem 1.660 metros quadrados e contara com a participagao de mais de 30 empresas nas palestras técnicas e foruns

Outra novidade que deve seranun-
ciada durante a Expodireto Cotrijal é o
acordo de cooperacao da Arena Agrodi-
gital com o South Summit, considerado
um marco importante pela possibilida-
de de compartilharideias.

“Vamos nos conectar com o0 agro e
com a sociedade como um todo, pois
esse é o desafio do agronegdcio: falar

nor porte rendeu bons negdcios e
expansao das vendas para outros
municipios, inclusive para a regiao
Metropolitana de Porto Alegre.
“Como nosso suco & 100% fruta
traz o diferencial de ter um sabor
de suco recém-espremido, espe-
cialmente o de laranja, que costu-
ma ter um piblico bem exigente.
E esse consumidor que queremos
alcancar”, diz o dirigente.

A vitrine da Expodireto também
conquistou produtor rural Valmir
José Sobucki, da Agroindistria So-
bucki do municipio de Caibaté, na
regiao das Missdes que, pela pri-
meira vez, vai levar para a feira as
chimias de frutas feitas no tacho a
base de melado, o proprio melado
e caldo de cana. “A ideia & mostrar
o diferencial dos nossos produtos,
promover a venda direta aos consu-
midores e ter essa troca com eles e
quem sabe expandir os negbcios”,
afirma. Ele conta que faz parte da
terceira geracao de produtores de
cana da familia, atividade que ini-
ciou com 0 avo, passou para o pai
e agora & administrada por ele. “Ha
seis anos que estamos trabalhando
formalmente, com a documentacao
bem certinha e com foco em ampliar
a clientela”, completa Sobucki.
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para sociedade, para que as pessoas
entendam um pouco melhor o agro”,
diz o superintendente.

Sobre a expectativa em relacao a
Expodireto, num momento delicado
para o agro galichos, Schwalbert diz
que a tendéncia é de surpreender o p(-
blico, 0s expositores, “mesmo em anos
dificeis, e desafiadores”, completa.
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ENTREVISTA

'Cenario @ de reacao, nao de re-
tracao', diz presidente do Simers

A Expodireto Cotrijal 2026 deve
ser um marco de retomada de
confianga e dos negdcios - a
avaliacao é do presidente do
Sindicato da Indistria de
Maquinas do Rio Grande do Sul
(Simers/RS) e da Federacao da
Indistria do Rio Grande do Sul
(Fiergs), Claudio Bier

Ana Esteves, especial para 0)C

Nesta entrevista, Claudio Bier
aponta que o setor projeta crescimen-
to moderado em 2026, condicionado
a melhoria das concessoes de crédito
e renegociacdes de dividas.

Jornal do Comércio - A Expodireto
ocorre em meio a uma nova estia-
gem e alto endividamento no campo.
Qual é a expectativa da indistria de
maquinas para esta edi¢ao?

Patrocinio:

Claudio Bier - A expectativa da
indistria para a Expodireto Cotrijal
2026 é de que, mesmo diante de um
cenario desafiador, com estiagens su-
cessivas e aumento do endividamento
rural, a feira funcione como um ponto
de retomada de confianca e negdcios.
Dados recentes apontam que o setor
de maquinas vem mostrando sinais
de recuperacao moderada, com proje-
¢ao de crescimento em torno de 3,4%
para 2026, apesar de um ritmo mais
contido que anos anteriores. A feira
tem papel central em estimular inten-
¢0es de compra, consolidar parcerias
e sinalizar ao mercado uma retomada
resiliente, mesmo em um ciclo de mar-
gens apertadas.

JC - O setor projeta retracao nas
vendas ou acredita em reacao impul-
sionada por renegociacoes e crédito
emergencial?

Bier - O setor nao projeta uma
retracao forte em 2026, mas sim um
crescimento moderado, condicionado
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a melhoria das condicdes de crédito
e renegociacdes de dividas. Ou seja,
aposta num cendrio de reacao, nao de
retracdo, desde que politicas de cré-
dito e mecanismos de renegociacao
sejam reforcados.

JC- O acesso ao crédito é hoje o
principal entrave para a comerciali-
zacao de maquinas?

Bier— Sim, a principal barreira con-
tinuamente destacada pelas indistrias
e distribuidores é justamente o custo
e a disponibilidade de crédito rural.
Mesmo com amplo volume de recursos
anunciados no Plano Safra, as taxas
de juros, especialmente para linhas
de maior valor agregado, ainda pena-
lizam o investimento em maquinas de
porte elevado e tecnologia embarcada.
Enquanto nao houver melhoria subs-
tancial nas condicdes de crédito, com
taxas compativeis com a realidade da
agricultura moderna, 0 acesso ao Ccré-
dito continua sendo o principal entrave
para a comercializacao de maquinas.
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JC- Quetipo de politica pdblica ou
linha de financiamento o setor consi-
dera fundamental neste momento?

Bier - Politicas pblicas e linhas
de financiamento que aumentem a
oferta e reduzam o custo do crédito
rural, como a ampliacdo de recursos
e subsidios no Plano Safra, linhas com
taxas de juros reais mais baixas. Além
disso, defendemos politicas que facili-
tem renegociacdes e securitizacao de
dividas rurais, programas que aliviem
0 passivo de produtores com histori-
co de endividamento elevado, assim
como estruturas que permitam alon-
gar e refinanciar dividas, sem sufocar
o fluxo de caixa. Também iniciativas de
incentivo a inovacao e eficiéncia tecno-
l6gica. As linhas de crédito especificas
para agricultura familiar e médias pro-
priedades, também sao bem-vindas.

JC - A securitizacao ou prorroga-
¢ao de dividas pode destravar inves-
timentos em tecnologia?

Bier - Sim, fortemente. A securiti-
zagao e a prorrogacao responsavel de
dividas podem atuar como mecanis-
mos relevantes para destravar capaci-
dade de investimento dos produtores.
Quando eles conseguem reorganizar
seu passivo, sem comprometer drasti-
camente seu fluxo financeiro, ha maior
margem para compra de maquinas
modernas e tecnologia embarcada.

EVANDRO OLIVEIRA/JC
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Bier aponta que acesso ao crédito continua
sendo entrave a comercializagao de maquinas



8

MAQUINAS AGRICOLAS

Novas tecnologias devem aquecer vendas de maquinas

Mesmo com cenario financeiro
desfavoravel, endividamento
rural e estiagem, mercado de
maquinas e implementos deve
serimpulsionado na feira

Ana Esteves, especial para o )C

A conscientizacdo do produ-
tor rural sobre a necessidade de
investir em novas tecnologias
voltadas para o campo, a partir
do uso de maquinas e implemen-
tos agricolas de dltima geracdo,
deve manter aquecida a deman-
da do setor durante os dias de
realizacao da Expodireto Cotrijal,
em Nao-Me-Toque. Mesmo com o
cenario financeiro desfavoravel,
ainda sem solucao definitiva para
o endividamento dos produtores
rurais gaichos, e com o agravante
de uma nova estiagem no Estado,
a tendéncia é de que as vendas
acontecam.

“0 produtor sabe da necessi-
dade de investir de forma conti-
nua em tecnologia, inovacao, di-
gitalizacao e conectividade como
elementos centrais para ganho
de eficiéncia e competitividade”,
avalia o diretor de Marketing Co-
mercial da New Holland para a
América Latina, Marcio Contreras.

A demanda represada por con-
ta da necessidade de renovacao
de frotas que ficaram obsoletas
deve impulsionar as vendas, as-
sim como a possibilidade de com-
prar equipamentos que permitam
produzir mais com menos custos e
menor impacto ambiental.

E o que aponta o diretor de
Marketing da Massey Ferguson,
Breno Cavalcanti. “O proprio di-
namismo da agricultura brasi-
leira, com até trés safras ao ano,
expansado de areas agricultaveis e
a expectativa de safras robustas,
tem dado folego para novos inves-
timentos”, diz o executivo.

Por outro lado, a concessao de
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crédito continua sendo um fator
decisivo e, apesar dos juros ain-
da elevados, houve reforco de re-
cursos no Plano Safra, o que traz
mais previsibilidade ao produtor.

“Além disso, contamos com
solucdes proprias, como o banco
de fabrica AGCO Finance e o Con-
sorcio Nacional Massey Ferguson,
que ampliam as alternativas de
aquisicao e permitem estruturar a
compra de acordo com o perfil de
cada cliente. Isso ajuda a manter
o ritmo de investimentos, mesmo
em um cenario financeiro mais de-
safiador”, diz o executivo.

0O diretor de Marketing e Comu-
nicacdo da Case IH para América
Latina, Leandro Conde, acrescenta
que as condicdes atuais do crédi-
to rural tém influenciado direta-
mente 0 comportamento de com-
pra dos produtores.

Para ele, o setor convive com
fatores que “limitam um avango
mais robusto, entre eles a volati-
lidade do cambio, o cenério inter-
nacional incerto e um contexto de
crédito mais restrito, marcado por
juros elevados”.

Esse conjunto pressiona as
margens dos produtores, reduz o
valor das commodities e se soma
a escassez de recursos de finan-
ciamento, o que acaba desacele-
rando a renovac¢do do parque de
maquinas e levando o produtor a
adiar investimentos.

Para Conde, a Expodireto é
importante para a marca, pois é a
primeira grande feira do ano reali-
zada no Rio Grande do Sul.

“0 produtor, mesmo cautelo-
so0, esta de olho no futuro, bus-
cando cada vez mais produtivida-
de e eficiéncia no campo e isso é
possivel por meio da atualizacao
da frota e, também, adquirindo
servicos e solugdes tecnolégicas,
que oferecemos no nosso port-
folio e que vamos apresentar na
Expodireto”, diz o representante
da Case.
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Atualizacao de frota € vista pelo setor como uma forma de o produtor rural buscar mais produtividade e eficiéncia no campo

Marcio Contreras, da New Hol-
land, acrescenta que entre os fato-
res que vém suportando as vendas
estao os investimentos continuos
em inovacao, digitalizacao e co-
nectividade, além da ampliacdo de
solucdes completas que combinam
maquinas, servicos e pds-venda.
0O fortalecimento da rede de con-
cessionarios, a melhoria da expe-
riéncia do cliente e a diversificacao
das alternativas de financiamento
e consdrcio também contribuem

Setor estima uma alta de cerca de 3,4% na receita, aponta Abimag

para sustentar a demanda, espe-
cialmente em um contexto de maior
seletividade dos produtores.

“Uma das modalidades que
vem crescendo nos (ltimos anos é 0
consorcio. Com ele, o produtor tem
gerenciado o seu negdcio de for-
ma mais planejada, antecipando o
crescimento da frota. Antigamente
havia o estigma de que era apenas
para produtores pequenos, mas na
verdade é uma modalidade finan-
ceira de programacao de compra

para o perfil de produtor que ndo
tem urgéncia em adquirir uma nova
maquina”, pontua.

Com foco em maquinas agri-
colas e para a construcao civil, a
John Deere aposta na feira como
um momento estratégico de cone-
xao com o produtor, trazendo um
portfolio com tecnologia, conecti-
vidade e suporte estruturado. “Em
um cenario desafiador para o agro,
nosso papelvai além da venda: es-
tamos trabalhando para entregar

solucdes viaveis, com engenharia
financeira, exceléncia técnica e
decisdes baseadas em dados”,
afirma o CEO da SLC Maquinas, An-
derson Strada.

A expectativa do mercado para
2026 é de crescimento, mas em
um ritmo mais moderado, ja que
o0 setor estima uma alta de cerca
de 3,4% na receita, segundo a
Abimag. O produtor tem buscado
cada vez mais investir em maqui-
nas com novas tecnologias para

produzir mais, com menor custo e
sustentabilidade.

Importante destacar, que no
agro a decisao de investimento
estd muito conectada ao plane-
jamento da safra e a necessida-
de operacional da propriedade.
Quando a maquina é estratégica
para garantir produtividade, re-
duzir perdas e otimizar custos,
muitos produtores optam por
investir para ndao comprometer o
resultado.




