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Rodrigo Pavei destaca mudancas no financiamento

As discussoes sobre o novo
Plano Diretor de Porto Alegre, a
mudanga nas regras de finan-
ciamento e 0 aumento de novos
empreendimentos na cidade fa-
zem com que o mercado imo-
biliario da Capital permanecga
aquecido em 2025. A opiniao é
do CEO da Pavei, Rodrigo Pavei,
que destaca a importancia do
setor da construgao civil nesse
cenario.

“0 ritmo de langamentos
voltou com forga e o setor é um
motor da economia local, pois
gera muitos empregos rapida-
mente e a longo prazo, movi-
menta dinheiro e gera impos-
tos”, afirma. As novas normas
para o SFH (Sistema Financeiro
da Habitagao) e o MCMV (Mi-
nha Casa Minha Vida) reduzi-
ram o impacto negativo dos ju-
ros altos, permitindo que mais
pessoas consigam crédito para

comprar a casa propria. O teto
de valor para iméveis que po-
dem usar o financiamento SFH
(fora do MCMV) subiu de RS 1,5
milhao para RS 2,25 milhoes.

Entre os langamentos mais
recentes da empresa, Pavei
destaca o Mural Bom Fim, o
Start Bom Fim e o Flight, ain-
da em fase de pré-langamento.
“Os 3 empreendimentos sao de
unidades compactas, (studios
1 e 2 dormitérios), uma ten-
déncia atual do mercado imo-
biliario, porém estao localiza-
dos em bairros onde realmente
essa tendéncia faz sentido, ali-
nhada ao carater da regiao, mo-
tivo pelo qual houve um grande
sucesso de vendas em ambos:
o primeiro 90% comercializado
em 90 dias e 0 sequndo 89% em
27 dias”, afirma.

Entre os destaques desses
empreendimentos, o CEO apon-

ta a localizagao privilegiada que
permite mobilidade de locomo-
cao para qualquer local da ci-
dade, além da disponibilida-
de de conveniéncias e servigos
(walkability), hospitais, univer-
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Lancados em 2025: Flight,
entre outros.

sidade, parques. Além da lo-
calizacao, apartamentos com-
pactos precisam oferecer uma
infraestrutura completa, pensa-
da para o estilo de vida do usua-
rio. O publico majoritariamente
jovem, que estuda e/ou traba-
Iha fora, ndo tem carro, dispoe
de pouco tempo para ir ao su-
permercado, valoriza estar com
amigos e cuida da saude.

Por isso, itens como bicicle-
tario, espago de coworking, la-
vanderia coletiva, minimarket e
lockers para delivery, além de
churrasqueiras, academia e lou-
nge externo no rooftop, nao sao
apenas op¢ao, eles precisam fa-
zer parte de empreendimentos
deste perfil.

Em um mercado competi-
tivo, as empresas tém buscado
diferenciais. No caso da Pavei,
segundo o executivo, além do
quesito localizagao dos imodveis

A necessidade de redu-
zir custos, acelerar cronogra-
mas e garantir precisdo técni-
ca tornou o fornecimento de
materiais um ponto critico na
construcdo civil. Nesse cena-
rio, a Plenobras consolidou-
-se como uma das principais
parceiras das construtoras do
Rio Grande do Sul. A empresa
atua como distribuidora espe-
cializada em solucdes elétricas
e hidraulicas e estruturou um
modelo de atendimento que
combina previsibilidade, es-
cala e consultoria técnica per-
sonalizada. O resultado é um
apoio direto a produtividade
dos canteiros e a assertividade
das decisdes de compra.

O diretor comercial Leo-
nardo Salles explica que a em-
presa cresceu acompanhando
a profissionalizacdo do setor.
As obras se tornaram mais en-

xutas e as construtoras nao
querem mais manter gran-
des almoxarifados, pois isso
gera custos, riscos e retraba-
lhos. Segundo ele, a Plenobras
assumiu o papel de suporte
externo, garantindo disponi-
bilidade de estoque, qualida-
de e entregas sincronizadas
com o cronograma, além de
orientar equipes de obra em
especificacdes e alternativas
de aplicacao.

A estratégia inclui uma
curadoria criteriosa de forne-
cedores e a ampliacdo conti-
nua do portfolio. Atualmente, a
empresa conta com mais de 30
mil itens ativos, sempre selecio-
nados de acordo com o com-
portamento real da demanda.

O gerente comercial Isac
Cabral destaca o monitora-
mento continuo das demandas
do mercado. Segundo ele, a

Com logistica inteligente e
porifélio amplo, Plenobras eleva
o padrao de eficiéncia para
construtoras gauchas

proposta é centralizar as com-
pras das construtoras em um
Unico fornecedor, reduzindo a
necessidade de gerir diversos
parceiros. Além disso, a em-
presa conta com um pos-ven-
da &gil e eficiente na resolucdo
de qualquer inconsisténcia.

A logistica é um dos pon-
tos mais valorizados pelas
construtoras. Com frota proé-
pria e rotas estendidas, a em-
presa realiza entregas em até
24 horas para todo o Estado.
Leonardo ressalta que este é
um compromisso inegociavel.
Quando a construtora realiza
a compra, precisa ter a certe-
za de que o material estara na
obra no dia seguinte. Essa se-
guranca sustenta a confianca
construida ao longo dos anos.

A relacdo préxima com os
fabricantes também fortalece
a competitividade. A Pleno-
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Contelddo multimidia patrocinado

estd o conceito de planta efi-
ciente. “As unidades sao con-
cebidas de forma a atender to-
das as necessidades do usuario
na menor metragem quadrada
possivel de forma eficiente”, ex-
plica Pavei.

A empresa trabalha ainda
com o conceito de arquitetu-
ra que valoriza a experiéncia,
com linhas modernas, que pri-
vilegie a luz natural, integragao
dos espagos e harmonia esté-
tica, que traduzam o estilo de
vida de quem vai morar nele: é
moderno, descolado, colorido,
priorizando a funcionalidade. "A
moradia, para este publico, nao
€ mais s6 moradia: é convenién-
cia, amenidades, a qualidade
de morar na melhor localizagao
para um determinado momen-
to de vida. E a Pavei entende
e prioriza esses diferenciais”,
completa.
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Atuacao consultiva e entregas rapidas garantem

eficiéncia e previsibilidade as obras do RS

bras negocia volumes expres-
sivos e mantém condigdes co-
merciais estaveis, mesmo em
periodos de forte oscilacdo de
precos. Isac enfatiza que to-
dos os acordos que garantem
volume aos fabricantes sdo
cumpridos integralmente, fa-
tor que reforca a credibilidade
junto aos parceiros e viabiliza
precos mais competitivos ao
cliente final.

A combinacdo entre tec-
nologia, dados de consumo,
logistica eficiente e supor-
te técnico transformou a em-
presa em um parceiro estra-
tégico para incorporadoras e
construtoras. Leonardo resu-

me essa atuacdo como a en-
trega de tranquilidade e com-
petitividade, destacando que a
construtora precisa concentrar
sua energia no andamento da
obra e ndo pode tolerar riscos
de abastecimento.

Com investimentos robus-
tos apos as enchentes de 2024
e previsdao de crescimento de
aproximadamente 40% neste
ano, a Plenobras reafirma sua
posicao de lideranca e relevan-
cia no ecossistema da cons-
trucdo civil gaucha, reforgan-
do sua atuagdo como parceira
estratégica de obras que exi-
gem velocidade, confiabilida-
de e precisao.




