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Animais de elite dao visibilidade e geram negocios

Criadores investem tempo, tecnologia e paixao para mostrar o melhor de seus rebanhos durante a Expointer

Claudio Medaglia

claudiom@ijcrs.com.br

Participar da Expointer € mais
do que simplesmente levar animais
para a pista e disputar prémios. E o
resultado de meses - e, em alguns
casos, anos - de planejamento, ma-
nejo e selecao genética. O esforco
exige dedicacao intensa, investi-
mento financeiro e equipe espe-
cializada, mas, para os criadores,
vale cada esforco: a feira é vitrine,
termometro de qualidade e opor-
tunidade de negocios. A mostra
comeca neste sabado e se estende
até o proximo domingo no Parque
Assis Brasil, em Esteio. Para os pro-
dutores, esses nove dias tém reper-
cussao durante todo o ano.

“Conseguimos mostrar todo o
preparo feito na cabanha, desde a
alimentacao até a genética de cada
animal”, destaca Luiza Soldera,
da Cabanha Soldera, de Panambi,
cujo plantel retine cerca de mil bo-
vinos Angus e Brangus. Para a jo-
vem produtora, a feira, para a qual
esta levando 12 terneiras Angus, é
a chance de colocar a criacao em
evidéncia, observar o que ha de
melhor circulando no mercado e
também receber feedback de ou-
tros criadores.

Na visao de Fabio Ruivo, da
Cabanha Recalada, em Capao do
Ledo, a Expointer funciona como
parametro para medir a qualida-
de do trabalho de selecao genéti-
ca frente aos concorrentes. “E la
que conseguimos comparar deci-
soes e geracoes do nosso trabalho
com o dos outros criadores. Cada
julgamento é um aprendizado”,
afirma. A Recalada, que participa
da Expointer desde 1998 de forma

ininterrupta, tera neste ano sete fé-
meas Brangus e Angus de argola.
A propriedade cria também equi-
nos Crioulos. Para ele, cada deta-
lhe conta: a alimentacao, o mane-
jo sanitario, o peso, a conformacao
dos animais e até a forma como
sao apresentados. “E uma oportu-
nidade de aprendizado constan-
te, porque 0 que vemos na pista
reflete o que fizemos em nossas
propriedades ao longo de meses e
anos”, complementa.

O carater estratégico do evento
também ¢é ressaltado pelo zootec-
nista Gabriel Barros, da Cabanha La
Coxilha, em Cacequi, que participa
pela terceira vez da Expointer. Para
ele, a feira é essencial para dar vi-
sibilidade ao rebanho e consolidar
a marca da propriedade. “Quem
nao € visto nao é lembrado”, afir-
ma. Barros conduz uma cabanha
jovem e enxuta, com apenas 60 a
70 matrizes Angus e Brangus, mas
utiliza técnicas avancadas como
transferéncia de embrioes e fertili-
7acao in vitro, 0 que permite ma-
ximizar a producao de animais de
alto padrao genético. “Com menos

Resultados, contatos e estrateglas sdo anallsados ao fmal de cada edicdao da mostra, conta Fabio Ruivo

vacas, conseguimos gerar a mesma
quantidade de reprodutores que
uma cabanha maior, e ainda temos
fémeas de alta qualidade para co-
mercializar em leiloes”, explica.
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Feira permlte mostrar o trabalho e pro;etar o rebanho, diz Luiza Soldera
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O uso de tecnologia avancada
€ um ponto central para Barros. Ele
detalha que a pré-selecao genética
permite que a cabanha maximi-
ze a qualidade dos animais, tanto
machos quanto fémeas, reduzindo
perdas e garantindo melhor apro-
veitamento. “Em propriedades tra-
dicionais, vocé aproveita 30, 40%
dos machos para reproducao; aqui,
chegamos a 80, 90%. E das fémeas,
mais de 90% sao destinadas a ma-
trizes ou comercializacao”, diz.
Para ele, a feira é a oportunidade
de mostrar esses resultados e com-
provar na pratica o investimento
em genética.

Entre a experiéncia de Ruivo,
a vitrine de Soldera e a estratégia
comercial de Barros, ha consenso:
os custos e a intensidade do traba-
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lho sao compensados pelo retorno
simbolico e pratico da feira. O in-
vestimento financeiro é alto, con-
siderando transporte, alimentacao,
exames e manutencao dos animais
durante os dias de exposicao, mas
os criadores destacam que o retor-
no em visibilidade, contatos comer-
ciais e aprendizado técnico justifica
cada centavo. Para os criadores, os
motivos para enfrentar o desafio
de participar se resumem em trés
eixos: visibilidade, evolucao genéti-
ca e negocios. E é exatamente essa
triade que explica por que, mesmo
diante de tanto esforco, eles fazem
questao de marcar presenca em Es-
teio todos os anos. A Expointer se
tornou referéncia de genética apu-
rada e também como um espaco
de troca de experiéncias.

Com solucdes para negdcios,
capacitacdo, eventos e parcerias,
desde sempre a CDL Porto Alegre
mostra sua forca e relevancia sendo
protagonista no crescimento do varejo
e ho desenvolvimento econdmico de
todo o Estado. E uma trajetdria que
tem em sua esséncia grandes histdérias

e futuros gigantes.
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