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Ford Pro inicia a operação de oficina volante no Brasil
Batizada de Serviço Móvel, a iniciati-

va da marca é inédita no País para o seg-
mento de veículos comerciais leves, no 
qual a agilidade é essencial para a produ-
tividade dos negócios. A oficina volante é 
montada em uma van Transit, que se des-
loca até o endereço do cliente para reali-
zar a manutenção do seu veículo ou frota, 
com ganho de tempo e eficiência.

O Serviço Móvel é capaz de atender 
vários veículos no mesmo dia e supre 
cerca de 80% das necessidades de ma-
nutenção mais comuns, como trocas de 
óleo, filtros, fluidos, lâmpadas, limpado-
res de para-brisa, freios e bateria; rodí-
zio de pneus; escaneamento e diagnósti-
co; e atualização de software. Os preços 
são os mesmos das oficinas nas conces-
sionárias, e para atendimento a até 30 
km de distância não há taxa adicional 
de deslocamento - a solicitação pode ser 
feita por meio do aplicativo FordPass, do 
site Agenda Ford ou das concessioná-
rias, que devem ser contatadas direta-

mente para distâncias maiores.
Neste primeiro momento, o Serviço 

Móvel da Ford Pro está funcionando em 
nove concessionárias, localizadas em ci-
dades com maior concentração de fro-
tas: São José do Rio Preto, Guarulhos e 
São Paulo (SP), Belo Horizonte (MG), 

Cuiabá (MT), Salvador e Lauro de Frei-
tas (BA), Belém (PA), Goiânia (GO), Curi-
tiba (PR) e Brasília (DF). Em breve, os 
municípios gaúchos de Santa Maria, 
Caxias do Sul, Novo Hamburgo e Santa 
Cruz do Sul também contarão com a no-
vidade.

O mais dinâmico Porsche 911 Carrera S da história está a caminho
Relançado pela marca ale-

mã no começo deste ano, o mo-
delo já está em pré-venda no 
Brasil, com preço sugerido de R$ 
1.080.000,00 para a versão Cou-
pé e R$ 1.130.000,00 para a Ca-
briolet. As primeiras entregas 
para compradores daqui estão 
previstas ainda para o primeiro 
semestre de 2025.

O icônico motor boxer de seis 
cilindros e 3.0 litros biturbo foi 

fundamentalmente atualizado 
para o novo 911 Carrera S. O re-
sultado é um aumento significati-
vo de potência: são 480 cv, acrés-
cimo de 30 cv em relação ao 
antecessor, e 530 Nm de torque.

Para obter tal desempenho, 
a Porsche equipou o carro com 
novos turbocompressores e oti-
mizou o sistema de resfriamento 
do ar de admissão, entre outras 
medidas. A transmissão automá-

tica de dupla embreagem e oito 
marchas entra na equação que 
resulta em aceleração de zero a 
100 km/h em 3,3 segundos.

O Carrera S ganhou escapa-
mento esportivo e um “upgrade” 
na tecnologia de vetorização de 
torque. Os freios com pinças 
vermelhas e discos de 408 mm 
na dianteira e 380 mm na trasei-
ra foram atualizados, garantindo 
desaceleração contundente.

A hidráulica dos amortece-
dores sofreu aperfeiçoamentos 
em comparação ao modelo ante-
rior, entregando dirigibilidade 
mais precisa e reativa. A direção 
é mais direta, e o reajuste da 
geometria do eixo dianteiro per-
mite mais agilidade, bem como 
maior estabilidade em altas ve-
locidades.

Em harmonia com o design 
externo elegantemente esporti-

vo, o interior do Porsche 911 Car-
rera S proporciona sofisticação. 
Bancos, encostos de cabeça, pai-
nel de instrumentos e painéis 
das portas são revestidos com 
couro de textura lisa. Bancos 
traseiros rebatíveis estão dispo-
níveis sem custo adicional como 
alternativa ao layout interno pa-
drão de dois lugares da versão 
Coupé - a Cabriolet possui ban-
cos traseiros de série.
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Destaques em pós-venda
As concessionárias Top Car de Porto Alegre e 

Caxias do Sul foram premiadas no “AfterSales 
Challenge 2024”, premiação anual da Audi Brasil 
que avalia o desempenho em pós-vendas das suas 
revendas autorizadas.

Faturamento recorde
Segundo a Associação Brasileira das Locadoras 

de Automóveis, em 2024 o setor atingiu o fatura-
mento bruto recorde de R$ 52,9 bilhões, o que re-
presentou um crescimento de 17,8% em relação a 
2023.

Programa de lançamentos
A Nissan revelou os novos produtos que irá in-

troduzir no mercado latino-americano nos próxi-
mos dois anos. A programação de lançamentos in-
clui uma picape robusta, um SUV compacto com 
“desenho estiloso”, segundo a marca, e um sedã 
compacto.
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