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Sulgás migra data center para a Adentro
A Companhia de Gás do Esta-

do do Rio Grande do Sul (Sulgás), 
responsável pela distribuição de 
gás natural no Estado, encerrou a 
migração do seu data center para 
a Adentro, player com três data 
centers no País - no Rio Grande 
do Sul e em São Paulo e com cer-
ca de 1,6 mil clientes atendidos, 
como Fruki, Grupo Panvel, e Sport 
Club Internacional.

Com cerca de 95 mil clientes 
localizados em 38 municípios gaú-
chos, a Sulgás fez esse movimen-
to para reduzir custos, maximizar 
resultados e aumentar a resiliência 
de sua operação em meio digital 
e segurança.

Após o processo de privati-
zação, a Sulgás mudou de sede 
em 2023 e precisaria construir 
um novo data center próprio. Po-
rém, optou pelo colocation com 
a Adentro. 

O mercado de colocation está 
em expansão globalmente. Até 
2028, a expectativa é de uma taxa 
composta de crescimento anual na 
faixa de 14,5% em todo o mundo, 
ao passo que os diferentes negó-

cios reconhecem os benefícios de 
contar com um parceiro para a 
sua infraestrutura de data center, 
segundo o relatório Global Coloca-
tion Market Overview 2024-2028, 
da Report Linker.

“A transição para o data center 
da Adentro foi um marco na his-
tória da Sulgás. Fizemos a migra-
ção em horário comercial sem in-
terrupção dos sistemas. O suporte 
da Adentro foi fundamental para 
o sucesso do projeto”, comenta o 
gerente executivo de Cliente e Tec-
nologia da Sulgás, Francis Scherer.

Ele, que possui uma década 
de experiência na empresa, foi o 
gestor do projeto e explica que a 
decisão de utilizar o colocation 
permitiu à Sulgás evitar a imobili-
zação de capital em infraestrutura 
própria e garantiu maior flexibili-
dade e segurança. 

Para além da redução de gas-
tos e da segurança alcançada com 
o projeto de colocation, Scherer 
destaca a estabilidade da troca de 
data centers, assegurada pela par-
ceria firmada.

“Quando o acionista trouxe 

a proposta de uma nova sede, vi-
mos a oportunidade de não cons-
truir um novo data center, optando 
pelo colocation”, relembra Scherer.

A escolha pela Adentro se 
deu após uma análise criteriosa 
de mercado e benchmarking com 
outras empresas. A localização es-
tratégica do seu data center, o pa-
drão de instalações e sua locali-
zação em uma região elevada de 
Porto Alegre, no bairro Bela Vista, 
foram fatores decisivos, especial-
mente considerando os recentes 
eventos climáticos. 

“A segurança vem em primei-
ro lugar e sabemos que este passo 
é importante para que as empre-
sas gaúchas sigam prosperando”, 
pondera o CEO da Adentro, Ronal-
do Barbieri.

Além disso, a proximida-
de entre a nova sede da Sulgás 
e o data center da Adentro facili-
tou intervenções rápidas e supor-
te contínuo. 

Scherer frisa ainda o papel 
fundamental da tecnologia na ope-
ração da empresa gaúcha de forne-
cimento de gás natural. “Nossos 

Scherer diz que transição representa um marco para a empresa
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sistemas de supervisão e monito-
ramento da rede de gás são essen-
ciais. A qualidade do serviço da 
Adentro nos permite manter esses 
sistemas operacionais com uma 
taxa de disponibilidade de 99%”, 
destaca o gestor.

Barbieri, CEO da Adentro, des-
taca a importância do trabalho 
realizado. “Estamos entusiasma-
dos com a transformação que con-
seguimos realizar junto à Sulgás. 

Este projeto não apenas reforça a 
importância de uma infraestrutura 
tecnológica robusta, mas também 
demonstra nosso compromisso 
em fornecer soluções que impul-
sionam a inovação e garantem a 
segurança operacional”, finaliza.

Apenas no primeiro semes-
tre deste ano, a Adentro teve um 
incremento de 40% de receita e a 
expectativa é alcançar um cresci-
mento de 95% até o final de 2024.

PUC Angels firma parceria com a Aceleradora Habitat
A PUC Angels, associação de 

alunos e ex-Alunos PUC e rede de 
investimentos anjo, firmou parce-
ria institucional com a Aceleradora 
Habitat Senai, que faz parte do Sis-
tema Federação das Indústrias do 
estado do Paraná (Sistema Fiep).

O objetivo é impulsionar 
projetos de Educação, Pesqui-
sa, Desenvolvimento e Inovação 
(PD&I), por meio do programa de 
aceleração de startups Habitat Se-
nai. O trabalho em conjunto tam-

bém possibilitará um intercâm-
bio de mentorias entre as duas 
instituições, para auxiliar no de-
senvolvimento e aceleração das 
startups que fazem parte de am-
bos os projetos.

O Habitat Senai apoia o de-
senvolvimento de projetos ino-
vadores que estimulem a pro-
dutividade, o crescimento 
econômico e a sustentabilidade 
ambiental por meio da adoção de 
novas tecnologias. 

Trabalho possibilitará intercâmbio de mentorias entre as duas instituições
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“Trabalhamos com o propó-
sito de levar mais inovação ao 
mercado e encontramos uma si-
nergia perfeita com o Senai do 
Paraná para podermos fazer es-
sas trocas, ajudando a acelerar 
tanto as startups vinculadas ao 
programa de aceleração do Habi-
tat Senai quanto as nossas”, des-
taca Fernando Dias, presidente 
institucional da PUC angels.

A PUC angels pretende via-
bilizar investimentos para cinco 
startups ainda em 2024, com um 
capital disponível de R$ 1 milhão, 
além de oferecer oportunidades 
de mentoria e crescimento para 
essas empresas e alunos da PUC. 
O foco principal são modelos 
de negócios já com faturamen-
to e que tenham soluções B2B 
e B2B2C.

A associação sem fins lucrati-
vos foi criada por alunos e ex-alu-
nos da Pontifícia Universidade 
Católica com o objetivo de fomen-
tar o empreendedorismo e a edu-
cação de qualidade, por meio do 
investimento direto e do fomento 
ao investimento em projetos, em-
presas e ideias. 

Kamino lança método para  
ajudar finanças das PMEs

A Kamino, software com 
banco embarcado para a gestão 
financeira das empresas, criou o 
Método PPM (Planejamento, Pro-
cessos e Monitoramento) para 
auxiliar os novos empreendedo-
res, permitindo que as organiza-
ções sejam mais eficientes. 

A ideia é que essa solução 
facilite o controle de receitas e 
despesas, proporcionando uma 
visão mais clara dos gastos, aju-
dando a evitar os principais obs-
táculos que levam ao fracasso e 
promovendo uma gestão sólida 
e eficiente. 

De acordo com a CBS In-
sights, 38% das startups falham 
devido à dificuldade em geren-
ciar o fluxo de caixa e captar 
novos investimentos. Essa rea-

lidade se deve principalmente à 
ausência de uma boa gestão fi-
nanceira. “Sem a gestão finan-
ceira, a visão de futuro pode 
ficar comprometida, pois quan-
do os problemas forem identi-
ficados, pode ser tarde demais. 
O ideal é que as organizações, 
principalmente as que estão co-
meçando agora, tenham um pla-
nejamento financeiro adequado, 
para não correrem riscos indese-
jados”, afirma Guto Fragoso, CFO 
da Kamino.

O especialista explica que, 
atualmente, já existem tecno-
logias que facilitam o geren-
ciamento financeiro, mas a 
eficácia dessas ferramentas de-
pende do método utilizado para 
implementá-las. 


