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Coprel pretende
levar servico de
Internet para_
mais municipios

Jefferson Klein
jefferson.klein@jornaldocomercio.com.br

Tradicionalmente  consolidada
na area de geracao e distribuicao de
energia, a Coprel cada vez expande
mais sua atuacao na area de Tele-
com. Atualmente, a cooperativa de
Ibiruba tem uma abrangéncia sobre
74 municipios e fornece o servico de
internet para 45 deles.

De acordo com o presidente da
Coprel, Janio Vital Stefanello, mais 18
cidades devem receber esse servico
por parte da associagao ja em 2023.
A expectativa é levar a internet a to-
das as localidades em que a associa-
¢do tem presenca em um periodo de
trés a cinco anos.

Nesta entrevista ao Jornal do
Comeércio, ele da mais detalhes so-
bre o projeto e quais 0s beneficios
da iniciativa para o meio rural.

Jornal do Comércio - Qual é a
perspectiva de investimento da Co-
prel neste ano?

Janio Vital Stefanello - Entre
a area de distribuicao e geracao de
energia e Telecom, nds devemos
chegar a algo proximo de R$ 150 mi-
lhdes em investimentos.

JC - O segmento de internet
tem crescido muito ultimamente,
como estd o desempenho da coo-
perativa nesse campo?

Stefanello - Na Telecom, eu ndo
vou falar nimeros por causa da con-
corréncia, mas em percentual cres-
cemos em quantidade de clientes
31% em 2022 e projetamos para este
ano um aumento na faixa de 22%. A
gente esta fazendo aquisicdes de pe-
quenos provedores e esta ampliando
a area de atuacao. A Coprel opera
hoje em 74 municipios e estamos
com internet, até agora, em 45 cida-
des. Estamos lutando para chegar
em todas as areas em que atuamos.
Neste ano, a estratégia é chegar a
mais 18 municipios.

JC - E uma tarefa muito ardua
alcancar todos os municipios em
que a cooperativa atua com a in-
ternet?

Stefanello - Se os programas
federais e estaduais que estao sen-
do trabalhados para se ter uma po-
litica pdblica sobre esse tema forem

implementados, isso sera mais facil.
Hoje, a parceria que nos temos é
com 0s municipios. A gente fala com
os prefeitos e eles ajudam a cons-
truir parte da linha troncal de fibra
otica, sob a rede de energia, para
poder levar a internet na casa da fa-
milia rural.

JC - Tendo as condicdes favo-
raveis é viavel chegar em todos os
municipios abrangidos pela coope-
rativa em quanto tempo?

Stefanello - Acredito que en-
tre trés a cinco anos nés podemos
universalizar a internet. Municipios
como Marau e Gentil ja sao 100%
atendidos, fechamos agora com
Condor. Estamos fazendo o trabalho
com as prefeituras e parte do inves-
timento sai das sobras da cooperati-
va. Por isso eu digo que a cooperati-
va tem que ter resultado econémico
para que ele se transforme em um
beneficio para os produtores. A dis-
tribuicao de sobras em programas
sociais cresceu 30,7% de 2021 a
2022, 0 que representou cerca de
R$ 32 milhdes a partir dos resulta-
dos da Coprel Distribuidora, Coprel
Geracao, Coprel Telecom e agora te-
mos a Coprel Comercializadora.

JC - Qual é o beneficio para o
meio rural com a propagacao da
internet?

Stefanello - Esse modelo per-
mite disponibilizar no Interior a tec-
nologia que se tem na cidade e com
isso o produtor pode ter o filho estu-
dando a distancia e fazer toda sua
operacao comercial e bancaria. Isso
contribui para a permanéncia do jo-
vem no campo e a sucessao rural.
Hoje, tem uma coisa muito feroz no
Interior que nos preocupa, nés que
somos cooperativas e trabalhamos
muito com agricultores que sao pe-
quenos e médios produtores, que é o
éxodo rural. Quando o produtor ndo
consegue fazer a sucessao, ele ven-
de a propriedade para o vizinho que
tem mais capacidade e vai embora.
NOs precisamos manter esse meio
rural ativo com os jovens.

JC - Quanto a distribuicao de
energia, como foi o desempenho
da cooperativa no ano passado e o
que esperar para 2023?

Stefanello - Tivemos um cres-
cimento no consumo de energia no
ano passado (em relacdo a 2021) de
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Presidente da Coprel, Janio Vital Stefanello, acredita que estrutura mantém jovens no campo e evita éxodo

10,17% € a projecao para 2023 é de
incremento de 4,5%.

JC- 0 que explica o crescimen-
to de mais de 10% no consumo de
energia em 2022?

Stefanello - Com a seca, a irri-
gacdo explodiu na area da Coprel.
Quase metade do consumo foi devi-
do a irrigacdo e ao parque metalme-
canico, as agroind(strias que tém na
nossa regiao. Nas regioes de Ibiru-
ba, Panambi, Nao-Me-Toque, Marau,
Tapejara e a area industrial de Passo
Fundo ha uma producdo altamente
diversificada, com frango, leite e
graos. Quanto mais diversificada a
propriedade, melhor é a renda.

JC - Como esta sendo a expan-
sao da rede elétrica trifasica por
parte da Coprel?

Stefanello - Fizemos mais de
350 quilometros de rede trifasica no
ano passado e para 2023 estamos
projetando cerca de 380 quildme-
tros. Isso trara muito beneficio para
o consumidor. O produtor que quer
aumentar sua escala, seja de leite ou
um aviario, vai ter energia suficiente.

JC - Qual a perspectiva de fina-
lizacao das obras da Pequena Cen-
tral Hidrelétrica (PCH) Tio Hugo que
a Coprel esta construindo entre os
municipios de Tio Hugo e Ibirapui-
ta, no Rio Jacui?

Stefanello - A boa noticia é que
fizemos o enchimento do lago em
junho e caminhamos agora para fa-
zer 0 comissionamento (verificacao
e testes) de todas as maquinas e
0S processos de integracao. Temos
que conectar a usina na nossa Su-
bestacao que estamos construindo
ao lado, que vai receber a energia
tanto da PCH Tio Hugo como da pro-
xima usina, a PCH Santo Antonio do
Jacuf, que vai ser construida a partir
do ano que vem. Acreditamos que no
final de agosto e inicio de setembro

ela vai estar toda concluida. Com a
usina, de 10,1 MW de capacidade
(0 que equivale a cerca de 0,25% da
demanda média de energia dos ga-
chos) e a subestacdo, chega a cerca
de R$ 120 milhdes o investimento no
complexo.

JC - E qual é o planejamento
quanto a PCH Santo Antonio do Ja-
cui?

Stefanello - Esse projeto esta
em uma fase bem adiantada de or-
camento, de formatacao, de otimiza-
¢ao, vamos dizer assim. Queremos
iniciar em janeiro de 2024 a constru-
cao da usina, porque a entrega da
energia é em 2026 (conforme prevé o
contrato do leilao de energia vencido
pelo empreendimento no ano passa-
do e que garantiu a comercializacao
da sua geracao). O investimento na
usina (que tem poténcia de 5,2 MW)
@ de cerca de R$ 55 milhoes.

JC - Como esta a avaliacao de
projetos com outras fontes, como a
edlica easolar?

Stefanello - Com os leildes ndo
acontecendo devido a sobra de ener-
gia que tem no mercado, estamos
focados em concluir a PCH Tio Hugo
e no proximo ano a PCH Santo Ant6-
nio do Jacui. Continuamos olhando
projetos solares e eolicos, mas en-
quanto nao houver leiloes consisten-
tes, temos que observar com muita
cautela e priorizar os investimentos
que estamos fazendo.

JC - Ao final do ano passado a
Coprel anunciou uma nova iden-
tidade visual. Qual foi o objetivo
dessa medida?

Stefanello - Um dos pontos
mais importantes da agdo & mos-
trar que somos uma so Coprel. Mas
temos a area de energia, que cuida
da geracdo, da distribuicao e da
comercializacao, o segmento de so-
lucdes, que presta servicos como,

por exemplo, operacao e manuten-
¢ao de usinas e subestacdes, e tem
a Telecom, que é o0 nosso braco da
internet.

JC - A comercializadora é o
brago da cooperativa que opera no
mercado livre de energia (no qual
os grandes consumidores podem
escolher de quem vao comprar a
geracdo). Como esta sendo o de-
sempenho nessa area?

Stefanello - Acho que a grande
inovacao para o nosso futuro é a Co-
prel comercializadora. Porque esse
ambiente livre, que vai se expandir
nos proximos anos, deve permitir
baixar o custo da energia para 0s
nossos associados e clientes, até
fora da nossa area de atuacao, pois
a comercializadora podera agir em
outras regioes. A ideia é pegarmos a
energia das nossas usinas e disponi-
bilizar no ambiente do livre mercado
para esses produtores, para as em-
presas, para as agroind(strias e bai-
xar 0s custos deles. Conforme for se
abrindo esse mercado, nosso plano
é ter energia disponivel a um preco
competitivo.

Modelo permite ter

a tecnologia que se
tem na cidade no
Interior, e o produtor
pode ter o filho
estudando a distancia



