=
RS

Teatro, uma experiéncia
transformadora para os jovens

Teatro é cultura, entretenimento e, talvez acima de tude, transformacic.
Para os j(wans, pode tar ainda um vetar dup|n, de ‘trans:ﬂ:prmac;ﬁc) e de
fermagio. Assislir auma pega cu parlicipar de uma oficina € urma grande
opartunidade de desenvolvimento. O ertendimenta & de uma
especialista gue ha duas decadas acomparha adolascentas: Vanja Ca
Michal, autora e diretara do espetaculo "Adalescar”, que completara 21
aros em cartaz no dia 28 de maio [demingo) ne Teatra CIEE-RS, &s 18k,

"Adolescer” ¢ um mergulhe no universo dos adolescentes. “Tudo o que
esti no palzo & o que vi, ouvi e s2nti. Criei Um ameor imenso em pesguizar
& aprender sobre os 'teenagers’ e sigo acompanhando wdo o gue vem
acontecendo na vida deles. Pér no palco esse conhedmento &€ uma
forma de colocar a voz deles para ser owvida”, afirma & diretora.

Die tanto conviver com os adolescentes, Vanja percebe as mudangas de
comportamanto ao longoe dos tempeos. Por isso, ja faz mais de 40
alualizactes no roleiro da peca, “Mudam as tribos, o perfil das lamilias, o
comportamento, o estla de vida." Ela destaca que os prablemas dos
adalescentes tamhém se alteram. "0 campe emaocional esta muito forte,
e o espetaculo mostra issa: a fragilidade.”

Os beneficios do teatro vdo além da comunicag3o,
acredita Vanja Ca Michel. "Um curso de teatro anvolve
responsabilidade porque se assume uma grande tarefa de
relacionamento e trabalho em equipe. E um investimento
em saude mental”, defende.

fznja tem certeza daimportincia transformadora do teatro. “De fora do
palco, come um jogador de xadrez, o espectador vé ali todas as pecas. A
pessoa pode ter uma opinida sobre um assunto e, ao vélo em um
espetaculo teatral, mudar de opinido ou entender o outro lado da
rmaeda”, analisa.

Atento ds possibilidades do teatro, o CIEE-RS, tem incentivado a
participacao de jovens em ofcnas ou mesmo como espectadares. O
Teatro CIEE-RS serve como pelco para produgbes volladas a
adolescentes, como “Adolescer”, e para oficinas. Vanja comanda uma
iniciativa desse tipo no local, para a faixa de 11 a 18 ancs. A proxima sera
de 1/ a 21 julho, das 14h as 17h.

A diretora incentiva a particinacac em oficines porque entenda que um
alune de teatro vai se dar bern na vida pessozl o profissional com o
aprendizade. “Interpretar o texto também & passar adiantz o que se
aprendeu. Eisso qualquer profissional precisa”, sentencia.

Para Vanja, & um orgulha estar completando 21 anos em cartaz com um
espelaculo de eatro. "E & uma honra comemorar essa dala no Teelro
CIEE-RS, gue ja virou a casa da peca "Adolescer'. A importancia co CIEE-
RS na formacao ce jovens & exemplar, e estar neste espago tern um
imenso valor”, conclui a diretara,

Feira Brasileira do Varejo

O CIFERS estara prasente na 10" edigio ca Feira Brasileira do Varejo
[FEV], enlre 24 & 26 de maio, no Cenlro de Evenlos da Fergs. Havera
diversas atracdes no local, coma nalestraz com grandes nomes do
mercado e estandes de emprasas. No ssu espago, a CIEE-RS contara
com infarmagées sobre aportunidades no mercade de trabalhe,
esclareciments de dividas e muitas experiércizs. Verha participar!

Acesse nossa plataforma:
cieers.org.br/conjuntos
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COLIN BRYAR E BILL CARR

Obsessao
. pelo

cliente

Gestao

O livro “Obsesséo pelo
cliente” € uma andlise interna
da Amazon sobre sua cultura,
lideranca, praticas internas
e um guia de licdes e técni-
cas que os leitores podem
aplicar a sua prépria empresa
e carreira. Neste livro, dois
executivos da Amazon reve-
lam os principios e praticas
que impulsionaram o sucesso
de uma das empresas mais
extraordindrias que o mundo
jé& conheceu.

Com 27 anos de experién-
cia na Amazon somados entre
eles - grande parte durante o
periodo de inovacédo incom-
paravel que criou produtos e
servi¢os como Kindle, Ama-
zon Prime, Amazon Studios
e Amazon Web Services -, Co-
lin Bryar e Bill Carr oferecem
acesso a espinha dorsal da
Amazon, contam como ela foi
desenvolvida e comprovam
que é um método repetivel,
escalondvel e adaptével.

Com andlise apurada e
etapas praticas para aplica-lo
em sua propria empresa -
ndo importa o tamanho -,
os autores iluminam como
0s quatorze principios de
lideranca da Amazon direcio-
nam a tomada de decisdes em
todos os niveis da empresa.
Com foco na obsessao pelo
cliente, pensamento de longo
prazo, animo para inventar
e exceléncia operacional, as
praticas bésicas da Amazon
garantem que essas carac-
teristicas sejam traduzidas
em acao e fluam por todos os
aspectos do negécio.

Esta obra é um guia
pratico e a histéria de como a
empresa Cresceu e se tornou
tdo bem-sucedida.

Obsessao pelo cliente; Colin
Bryar e Bill Carr; Editora Cita-
del; 368 péaginas; R$ 64,90;
disponivel em versao digital.

Como

David M
Rubenst

Colundade: d

Investimento

David M. Rubenstein é
cofundador e copresidente do
conselho do Carlyle Group,
uma das maiores e mais bem-
-sucedidas empresas de private
equity do mundo. Além disso,

é presidente do Council on
Foreign Relations, o centendrio
think tank de politica externa e
assuntos internacionais. E tam-
bém o signatario original da
organizagdo Giving Pledge, que
estipula a todos os membros a
doacdo de pelo menos metade
da propria fortuna para acées
filantrépicas

Depois de trés décadas no
topo de uma das dreas mais
competitivas do mercado finan-
ceiro, Rubenstein vem agora
ensinar tudo o que aprendeu
de mais valioso a respeito da
arte de investir — desde acdes
e fundos mdtuos e imobilidrios
até venture capital, private
equity, criptomoedas e muito
mais.

Em “Como investir: Por
quem mais entende do assun-
to’, 0 autor retine as melhores
entrevistas realizadas em seu
programa de TV — Ray Dalio,
Larry Fink, Mike Novogratz e
Mary Callahan Erdoes, entre
outros —, consolidando os
principios, experiéncias e estra-
tégias que foram indispensaveis
para os casos de maior sucesso
em todo o mundo das financas.

Com acesso sem preceden-
tes a essas liderancas — mui-
tas das quais raramente falam
em publico —, o autor criou
uma obra de peso. Profundos
e reveladores, os testemunhos
que reuniu sdo um norte para
quem deseja uma prética
vencedora em um ambiente al-
tamente dinamico e desafiador.

Como investir: Por quem
mais entende do assunto;
David M. Rubenstein; Intrin-
seca; 432 péaginas; R$ 89,90;
disponivel em versao digital.

Historia

Crash da Bolsa de Nova York,
1929. Crash das bolsas brasilei-
ras, 1971. A bolha imobilidria
de 2008. A quebra das Lojas
Americanas, 2023. Nenhu-
ma dessas crises financeiras
ocorreu por acaso. Em “Crises
financeiras: Brasil e mundo
(1929-2023)", 0 primeiro presi-
dente da CVM, Roberto Teixeira
da Costa, e Fabio Pahim Jr.
narram a histdria das grandes
bolhas e traz liches valiosas
sobre a dinamica e evolucao do
mercado de capitais.

Crises especulativas e
monetarias sdo frequentes na
histéria do mundo. No século
XVII, a falta de informacdes e a
euforia que dominava inves-
tidores em busca de fortuna
facil desencadeou a Mania
das Tulipas, na Holanda. Um
século depois, uma especula-
¢ao desenfreada das acoes da
britanica South Sea Company
levou muita gente a perder
dinheiro — entre elas, o fisico
[saac Newton. Mas nenhum
desses eventos causou tama-
nha ruptura social e econémica
quanto a quebra da Bolsa de
Nova York, em 1929.

Ao repassar a histéria
desses e outro momentos mar-
cantes no mercado de capitais
global, Roberto Teixeira Costa
e Fabio Pahim Jr. ndo deixam
o Brasil a margem, e analisam
também os efeitos da bolha de
1888 a 1891, da instabilidade
dos anos 1970, da quebra da
Bolsa do Rio de Janeiro, do
caso Eike Batista, até a crise
contabil das Lojas Americanas.
O livro ajuda a entender os me-
canismos do mercado e quais
serdo suas proximas crises.

Crises financeiras: Brasil e
mundo (1929-2023); Roberto
Teixeira Costa e Fabio Pahim
Jr.; Portfolio-Penguin;

280 péaginas; R$ 99,90; dispo-
nivel em versao digital.



