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Entre os inúmeros desafios 
que se apresentaram desde o iní-
cio de 2020, quando começou a 
pandemia, alguns foram especial-
mente marcantes para o Cremers. 
Como entidade que fiscaliza e re-
gulamenta a atividade médica, vi-
mos nosso papel na sociedade 
tomar uma dimensão sem prece-
dentes, uma vez que os médicos e 
os cuidados à saúde foram alçados 
ao primeiro plano.

Nossa capacidade de adapta-
ção e renovação foi posta à prova. 
Situações difíceis começaram a 
aparecer diariamente, fazendo com 
que tivéssemos que repensar roti-
nas, reavaliar decisões e descobrir 
novas formas de agir. Acreditamos 
ter encarado esse desafio à altu-

ra: além de emitir resoluções para 
orientar os médicos, buscar parce-
rias junto ao poder público por me-
lhores condições de atendimento 
e pleitear vacinas e insumos, tam-
bém oferecemos soluções inéditas 
e adequadas à realidade da crise 
de saúde.

Uma dessas soluções foi a 
criação de uma plataforma, em par-
ceria com o Conselho Regional de 
Farmácia (CRF-RS), para emissão 
de receitas e atestados médicos e 
requisição de exames. Entre abril 
do ano passado e o final de março 
deste ano, já foram emitidos mais 
de 1 milhão de documentos. A in-
tenção dessa ferramenta é colabo-
rar com as medidas de distancia-
mento social, evitar deslocamentos 

desnecessários e facilitar o dia a 
dia de médicos e pacientes, garan-
tindo segurança jurídica e técnica 
para médicos e farmacêuticos.

O Cremers também abraçou, 
como nunca, a função de entida-
de educadora. Em março de 2020, 
lançamos a plataforma de conhe-
cimento médico Medpedia. O ser-
viço oferece os conteúdos mais 
atualizados a partir de fontes como 
Medline, DynaMed, Rehabilitation 
e Cochrane. Os médicos gaúchos 
podem acessar a plataforma gra-
tuitamente, em qualquer lugar do 
mundo, e utilizar seus recursos 
para pesquisa biomédica, revisão 
sistemática e prática clínica.

O portal do conselho também 
foi completamente reformula-

do. Com o novo sistema, o médi-
co pode acessar todos os serviços 
de que precisa pela internet, sem a 
necessidade de se deslocar até o 
Cremers ou a uma Delegacia Sec-
cional no interior. O novo site foi 
pensado para os profissionais que 
estão preocupados com o aten-
dimento aos pacientes e que não 
podem perder tempo com ques-
tões burocráticas.

Estamos certos de que, com 
essas ferramentas, ajudamos os 
médicos a cumprir seu papel fun-
damental nesta crise. A medici-
na tem o condão de unir pessoas 
na busca de um bem comum, e 
não se resume à linha de fren-
te. Nossas ações são prova des-
se pensamento.

Os mais recentes números da pesquisa 
feita pela Qualidata revelam que a Pucrs re-
cuperou parte dos pontos que havia perdido 
no levantamento anterior, como marca mais 
lembrada em Ensino Superior Privado. Ga-
nhou quase 3 pontos percentuais e foi para 
35,9%. Na segunda posição de lembrança 
continua a Unisinos, agora com 24,4%.

A Pucrs mantém sua condição de líder 
do setor, com pequena oscilação no nível 
de preferência, baixando para 32,1%. O se-
gundo lugar entre as preferidas também é 
da Unisinos, que subiu para 24%. A UCS 
permanece na terceira posição nos dois la-
dos da pesquisa, com 7,6% na lembrança e 
6,1% nas citações de preferência. 
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Uma das grandes transformações oca-
sionadas pela pandemia foi a forma de mo-
rar. Com o home office cada vez mais sólido 
e a necessidade de passar mais tempo dentro 
de casa, o que se espera do ambiente que se 
vive não é o mesmo de antes. Leandro Rosa, 
42 anos, sócio-diretor da Bridge Imóveis, imo-
biliária de Porto Alegre focada em imóveis de 
médio e alto padrões, acredita que o período 
fez com que locais com mais área privativa, 
que comportam esse novo estilo de vida, te-
nham se tornado o alvo de quem deseja inves-
tir nesse mercado. 

Para ele, os lançamentos de imóveis de 
alto padrão, acima de 200 m², devem ser o in-
cremento no comportamento do mercado nes-
te ano em relação ao anterior. "Tivemos roda-
das de planejamento com todas as principais 
incorporadoras e estamos muito otimistas 
com o que temos pela frente", afirma. 

Atualmente, segundo ele, a compra de 
imóveis para locação está em alta, já que o 
rendimento vem superando o dos investimen-
tos do mercado financeiro. "Para analisar ne-
gócios com potencial, é importante estudar 
bem o perfil da região e os valores dos alu-
guéis disponíveis no mercado. Os imóveis que 
ficam localizados nos edifícios multiuso, onde 
há torres residenciais, comerciais e mall, pas-
saram a ser, pela facilidade de acesso aos ser-
viços disponíveis, muito procurados por inves-
tidores", considera o empreendedor. 
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da Bridge Imóveis


